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NỘI DUNG BẢN CÁO BẠCH

I. CÁC NHÂN TỐ RỦI RO ẢNH HƯỞNG ĐẾN GIÁ CẢ CỔ PHIẾU CHÀO BÁN

1. Rủi ro về kinh tế

Tốc độ tăng trưởng kinh tế chung của cả nước, lãi suất tiền gửi ngân hàng, tình hình lạm phát v.v… ảnh hưởng đến giá cả cổ phiếu của Công ty trên thị trường.

Khi xảy ra lạm phát, Công ty phải tăng vốn lưu động, do đó làm giảm khả năng sinh lời có thể mang lại.
2. Rủi ro về luật pháp

Việc ban hành hoặc thay đổi chính sách, quy định mới v.v… liên quan đến hoạt động của ngành có thể ảnh hưởng tới Công ty.  

Việc phát hành và huy động trên thị trường chứng khoán là những lĩnh vực còn rất mới mẻ. Luật và các văn bản dưới luật quy định về các vấn đề này còn đang trong quá trình hoàn thiện, do đó nếu có sự thay đổi thì sẽ ảnh hưởng tình hình giao dịch cổ phiếu của Công ty. 

Mặc dù hoạt động dưới hình thức Công ty cổ phần nhưng hoạt động kinh doanh của VTC còn chịu tác động trực tiếp từ chính sách, cơ chế điều hành cũng như chiến lược phát triển của Tập đoàn Bưu chính Viễn thông Việt Nam. Vì vậy, những thay đổi về chính sách của Tập đoàn Bưu chính Viễn thông Việt Nam ảnh hưởng trực tiếp đến kết quả kinh doanh của Công ty.

3. Rủi ro đặc thù

Sự phát triển nhanh về công nghệ, dịch vụ trên thế giới và trong khu vực trong điều kiện chu kỳ thay đổi công nghệ ngày càng ngắn sẽ là một sức ép lớn, đặt các Công ty hoạt động trong ngành Bưu chính Viễn thông Việt Nam trước nguy cơ tiềm ẩn tụt hậu về công nghệ nếu không có chiến lược tiếp cận cụ thể và linh hoạt. Đây cũng chính là rủi ro kinh doanh lớn nhất của VTC.

Việc trao đổi và thanh toán giao dịch với các đối tác nước ngoài hầu hết được tính bằng ngoại tệ, do đó sự thay đổi về tỷ giá giữa đồng Việt Nam và ngoại tệ cũng sẽ có những ảnh hưởng đến kết quả hoạt động.

Ngoài ra, việc gia nhập WTO cũng sẽ làm tăng thêm nhiều đối thủ cạnh tranh đến từ nước ngoài có quy mô vốn lớn, công nghệ hiện đại, nhiều kinh nghiệm và uy tín. Áp lực cạnh tranh tất yếu sẽ dẫn tới việc giảm giá dịch vụ đồng thời phải nâng cao chất lượng. Điều này cũng sẽ ảnh hưởng nhất định đến tình hình hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty.

4.  Rủi ro của đợt chào bán

Đợt chào bán cổ phiếu của Công ty Cổ phần Viễn thông VTC phần lớn dành cho cổ đông hiện hữu với giá chào bán bằng mệnh giá và đã được đại hội đồng cổ đông thống nhất thông qua, đồng thời Công ty đã thăm dò nhu cầu thị trường nên rủi ro của đợt chào bán sẽ được giảm thiểu.  

5. Rủi ro của các dự án có sử dụng tiền từ đợt chào bán

Số tiền thu được từ đợt chào bán lần này dùng để tài trợ cho giai đoạn đầu của 3 dự án:  dự án “Thành lập Công ty Cổ phần Công nghệ Mạng Việt Thành Công”, dự án “Thành lập Công ty Cổ phần Công nghệ Tích hợp”, dự án “Trung tâm Hạ tầng mạng”.  

Việc thành lập Công ty Cổ phần Công nghệ Mạng Việt Thành Công (VTC Networks) và dự án “Đầu tư hạ tầng mạng” (xây lắp cho thuê trạm di động BTS) đánh dấu sự phát triển sang lĩnh vực xây dựng hạ tầng viễn thông của  VTC.

Dự án “Thành lập Công ty Cổ phần Công nghệ Tích hợp”, là bước khôi phục trở lại mạng nghiên cứu, chế tạo thiết bị của Công ty trong tình hình thị trường nhiều tiềm năng và là dự án thời gian hoàn vốn ngắn.

Các dự án trên vừa thu hút, phát huy nguồn lực của Công ty vừa hợp tác với các đối tác mạnh để sử dụng các nguồn lực bên ngoài, nhanh chóng nắm bắt kịp thời cơ hội kinh doanh và chiếm lĩnh thị trường.

Các dự án trên cũng được đánh giá có nhiều triển vọng. Khi xây dựng dự án Công ty đã chọn giải pháp đầu tư theo từng giai đoạn để giảm đến mức thấp nhất những rủi ro về sử dụng nguồn vốn nên phương án sử dụng vốn được đánh giá là phù hợp. 

Tuy nhiên, trong thời gian đầu chi phí đầu tư cho các dự án nhiều trong khi dự án lại chưa phát sinh lợi nhuận, điều đó sẽ làm ảnh hưởng nhất định đến kết quả hoạt động kinh doanh, cũng như chính sách chia cổ tức của VTC. 

Các dự án được triển khai chủ yếu dựa vào nguồn thu từ đợt chào bán nên sự chậm trễ của quá trình chào bán sẽ ảnh hưởng rất lớn đến tình hình hoạt động của các dự án và đây cũng là rủi ro chủ yếu của các dự án.

6. Rủi ro pha loãng cổ phiếu

Số cổ phiếu lưu hành trên thị trường của Công ty sau khi thực hiện chào bán sẽ tăng thêm 155% so với số cổ phiếu hiện hành, vì vậy giá cổ phiếu sẽ được điều chỉnh và ảnh hưởng đến tình hình giao dịch cổ phiếu của Công ty.
Những rủi ro từ việc cổ phiếu bị pha loãng sẽ được hạn chế nếu như Công ty sử dụng tối ưu nguồn vốn huy động được và duy trì tốt hoạt động sản xuất kinh doanh sau đợt chào bán.

7. Rủi ro khác

Công ty còn có thể chịu những rủi ro khác mang tính bất khả kháng ít có khả năng xảy ra nhưng nếu xảy ra sẽ ảnh hưởng đến hoạt động sản xuất kinh doanh Công ty như các hiện tượng thiên tai (hạn hán, bão lụt), chiến tranh hay dịch bệnh hiểm nghèo, v.v…
II. NHỮNG NGƯỜI CHỊU TRÁCH NHIỆM CHÍNH ĐỐI VỚI NỘI DUNG BẢN CÁO BẠCH

1. Tổ chức phát hành

Ông  Lê Văn Giảng


Chức vụ: Chủ tịch Hội đồng Quản trị

Ông Trần Viết Tống


Chức vụ: Tổng Giám đốc kiêm UVHĐQT
Bà Nguyễn Thị Thu Huyền

Chức vụ: Kế toán trưởng

Ông Nguyễn Hùng Minh


Chức vụ: Trưởng Ban Kiểm soát

Chúng tôi đảm bảo rằng các thông tin và số liệu trong Bản cáo bạch này là phù hợp với thực tế mà chúng tôi được biết, hoặc đã điều tra, thu thập một cách hợp lý.

2. Tổ chức tư vấn

Đại diện:  Ông Nguyễn Hồng Nam
Chức vụ: Giám đốc điều hành

Bản cáo bạch này là một phần của Hồ sơ đăng ký chào bán do Công ty Cổ phần Chứng khoán Sài Gòn tham gia lập trên cơ sở hợp đồng tư vấn với Công ty Cổ phần Viễn thông VTC. Chúng tôi đảm bảo rằng việc phân tích, đánh giá và lựa chọn ngôn từ trên Bản cáo bạch này đã được thực hiện một cách hợp lý và cẩn trọng dựa trên cơ sở các thông tin và số liệu do Công ty Cổ phần Viễn thông VTC cung cấp.

III. CÁC KHÁI NIỆM

	UBCKNN:
	Uỷ ban Chứng khoán Nhà Nước

	SGDCK HCM:
	Sở Giao dịch Chứng khoán Thành phố Hồ Chí Minh

	Công ty, VTC: 
	Công ty Cổ phần Viễn Thông VTC

	HĐQT:
	Hội đồng Quản trị

	Tổ chức tư vấn:
	Công ty Cổ phần Chứng khoán Sài Gòn - SSI

	Điều lệ Công ty:
	Điều lệ Công ty Cổ phần Viễn Thông VTC

	HĐHTKD:
	Hợp đồng hợp tác kinh doanh

	TNHH:
	Trách nhiệm hữu hạn

	Tổ chức phát hành:
	Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	GDPT:
	Tổng cục Bưu điện Việt Nam

	VTC1:
	Trung tâm Nghiên cứu Sản xuất và Bảo dưỡng Thiết bị Thông tin 1

	VITECO:
	Công ty Thiết bị Điện thoại

	Trung tâm Sản xuất Thẻ:
	Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh

	Trung tâm OMC:
	Trung tâm Vận hành Bảo dưỡng (OMC)

	VNPT:
	Tổng Công ty Bưu chính Viễn thông Việt Nam

	Tổng đài điện thoại:
	Là một hệ thống chuyển mạch, có nhiệm vụ kết nối các cuộc liên lạc giữa hai thiết bị đầu cuối: chủ gọi (Calling Side) và bị gọi (Called Side). Các cuộc gọi có thể là giữa các máy nội bộ mà tổng đài quản lý hay giữa máy nội bộ và máy bên ngoài

	DTS:
	Tổng đài Điện thoại Kỹ thuật số (Digital Telephone System)

	CTI:
	Hệ thống điện thoại tích hợp Công nghệ máy tính (Computer Telephony Integration), hệ thống này cho phép kết hợp năng lực tính toán và khả năng lưu trữ của máy tính (và mạng máy tính) vào phục vụ cho viễn thông

	E1:
	Đường truyền dẫn số sử dụng trong mạng viễn thông, 32 kênh tốc độ 2.048 kbit/s trong đó có 30 kênh thoại và 2 kênh tín hiệu

	V5.2:
	Tên của một loại nghi thức giao diện dùng trong kết nối giữa tổng đài và thiết bị truy nhập thuê bao

	Thiết bị truy nhập thuê bao:
	Thiết bị giúp các thuê bao đầu xa sử dụng các dịch vụ của tổng đài trung tâm

	VX-AN1:
	Tên của một dòng sản phẩm thiết bị truy nhập thuê bao được VTC thiết kế trên cơ sở phần cứng của thiết bị tổng đài DTS

	AN2:
	Thiết bị truy nhập thuê bao thế hệ thứ hai của VTC vượt trội về công nghệ kể cả phần cứng cũng như phần mềm so với thế hệ thứ nhất VX-AN1.

	Thẻ IC:
	Thẻ có cài đặt mạch tích hợp

	PIN:
	Số mật mã cá nhân (Personal Identification Number)

	HRN:
	Số mật mã nạp tiền được che phủ (Hidden Reload Number)

	SmartACD:
	Hệ thống phân phối cuộc gọi (Smart Automatic Call Distribution)

	ITU:
	Hiệp hội Viễn thông Quốc tế

	CDMA:
	Hệ thống đa truy cập phân chia theo mã (Code Division Multiple Accsess)

	VoIP:
	Điện thoại sử dụng giao thức Internet (Voice Over The Internet Protocol)


	InPros:
	Hệ thống cung cấp thông tin đa dịch vụ InProS (Information Providing System). Hệ thống được xây dựng trên công nghệ CTI và được ứng dụng làm tổng đài 108(0)

	Thẻ ID:
	Thẻ nhận dạng ID có các công nghệ như dải từ, RF, và IC chíp dùng để thay thế các loại thẻ giấy thông thường

	GSM: 
	GSM (Global System for Mobile communications – hệ thống toàn cầu cho truyền thông di động) là một chuẩn thông dụng nhất cho điện thoại di động trên thế giới. Mạng GSM hoạt động trên băng tần 900 MHz hoặc 1800 MHz. .

	CDMA : 
	CDMA (Code Division Multiple Access) nghĩa là đa truy nhập (đa người dùng) phân chia theo mã. GSM phân phối tần số thành những kênh nhỏ, rồi chia sẻ thời gian các kênh ấy cho người sử dụng. Trong khi đó thuê bao của mạng di động CDMA chia sẻ cùng một giải tần chung. Mọi khách hàng có thể nói đồng thời và tín hiệu được phát đi trên cùng một giải tần. Các máy điện thoại di động đang sử dụng chuẩn GSM hiện nay không thể sử dụng chuẩn CDMA

	PHS: 
	PHS (Personal Handy-phone System) là hệ thống điện thoại cầm tay cá nhân. Đây là một điện thoại với một máy thu phát cầm tay không dây để truyền thông các sóng vô tuyến với một trạm cơ sở mà trạm này kết nối tới một đường điện thoại cố định. PHS chỉ hoạt động trong các khoảng cách gần (vài trăm mét). PHS còn được gọi nôm na là điện thoại “mẹ bồng con”.

	Công nghệ IP: 
	Đây là công nghệ sử dụng giao thức IP – một giao thức hướng dữ liệu được sử dụng bởi các máy chủ nguồn và đích để truyền dữ liệu trong một liên mạng chuyển mạch gói

	IP camera:
	IP Camera hay được gọi là Internet Camera được ứng dụng rộng rãi trong việc giám sát/quan sát, hội họp công ty, tào đạo từ xa, hội nghị từ xa… qua Mạng nội bộ hoặc Internet băng thông rộng



	Trạm BTS:
	Trạm BTS (Base Transceiver Station) là trạm thu phát cơ sở dùng trong truyền thông không dây giữa thiết bị người sử dụng với mạng 

	Công nghệ CTI:
	Computer Telephony Integration – công nghệ hợp nhất kết hợp năng lực tính toán và khả năng lưu trữ của máy tính và mạng điện thoại vào phục vụ cho thông tin

	Tổng đài SmartACD:
	SmartACD là sản phẩm được nghiên cứu và triển khai dựa trên công nghệ CTI (Computer Telephony Integration: Tích hợp điện thoại và máy tính). Hệ thống tích hợp khả năng xử lý dữ liệu của máy tính và các thiết bị viễn thông để thực hiện các dịch vụ giá trị gia tăng trên mạng điện thoại công cộng hiện hữu. Hệ thống có thể tích hợp xử lý tin nhắn SMS của mạng di động . 

	Subcontractor:
	Nhà thầu phụ

	Hệ thống truy nhập đa dịch vụ MSAN:
	MSAN (multiservice access node – Nút truy nhập đa dịch vụ ) là một thiết bị đặc biệt được lắp đặt trong tổng đài điện thoại để kết nối các đường điện thoại của khách hang đến một lõi mạng 

	Hệ thống DSLAM:
	DSLAM (Digital Subscriber Line Access Multiplexer – đa truy nhập đường thuê bao số) là một thiết bị mạng  cho phép các đường điện thoại kết nối nhanh hơn đến internet.

	Trạm thu phát sóng di động BTS:
	Là trạm thu phát cơ sở dùng để kết nối giữa điện thoại di động của  người sử dụng với mạng 

	Truyền hình cáp CMTS:
	Cho phép truy xuất dữ liệu qua mạng truyền hình cáp thông thường thông qua hệ thống xử lý modem cáp CMTS (Cable Modem Termination System)

	Hệ thống MDF/DDF:
	Đây là hệ thống khung giá phân chia chính/khung giá phân chia số. Hệ thống khung giá phân chia chính dùng để kết nối giữa hệ thống chuyển mạch với thuê bao khách hang. Hệ thống phân chia số kết nối giữa thiết bị phân kênh và thiết bị chuyển mạch.

	Hệ thống Call center:
	Là một hệ thống được sử dụng cho mục đích nhận và phát một khối lượng lớn các yêu cầu bằng điện thoại

	VAS (value added services):
	Là các dịch vụ giá trị thêm vào như dịch vụ quản lý cuộc gọi, dịch vụ dữ liệu di động, 

	Dịch vụ GTGT:
	Đây là những dịch vụ nhằm phục vụ khách hàng ngoài dịch vụ thoại như tải nhạc chuông đa âm, xổ số, xem thời tiết, xem giá điện thoại...  


IV. TÌNH HÌNH VÀ ĐẶC ĐIỂM CỦA TỔ CHỨC PHÁT HÀNH

1. Tóm tắt quá trình hình thành và phát triển

1.1 Tên, địa chỉ của tổ chức đăng ký

· Tên gọi: Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

· Tên giao dịch quốc tế: VTC Telecommunications Joint Stock Company

· Tên viết tắt: VTC

· Địa chỉ: Lầu 3, 750 Điện Biên Phủ, Quận 10, Tp Hồ Chí Minh

· Điện thoại: (84-8) 8331106

Fax: (84-8) 8300253

· Mã số thuế: 0301888195

· Vốn điều lệ : 26.081.870.000 (Hai mươi sáu tỷ không trăm tám mươi mốt triệu tám trăm bảy mươi ngàn) đồng.

1.2 Quá trình hình thành và phát triển

Vào năm 1986, một nhóm kỹ sư thuộc Tổng cục Bưu điện Việt Nam được giao thực hiện tại Hà Nội một đề tài khoa học cấp Nhà nước là “Nghiên cứu chế thử Tổng đài Kỹ thuật số”. Cuối năm 1987, đề tài được chuyển vào Thành phố Hồ Chí Minh để tiếp tục triển khai cùng với sự cộng tác của một công ty thuộc Cộng hòa Liên bang Đức là Công ty VIBA Handel GmbH.

Năm 1988, trên cơ sở của đề tài này, Xí nghiệp Liên doanh Sản xuất Thiết bị Viễn thông Việt Nam, Vietnam Telecommunications Company – VTC, được thành lập giữa một bên là Tổng cục Bưu điện Việt Nam – GDPT (chiếm 70% vốn) và một bên là Công ty VIBA Handel GmbH (30%) với tổng vốn liên doanh là 500.000 USD. Cũng trong năm này, Tổng đài Điện thoại Kỹ thuật số DTS – 480 dung lượng 480 line đầu tiên do Xí nghiệp VTC sản xuất đã được lắp đặt và vận hành trên mạng viễn thông Việt Nam.

Trong suốt 5 năm liên doanh từ 1988 đến 1993, Xí nghiệp Liên doanh Sản xuất Thiết bị Viễn thông Việt Nam (VTC) đã liên tục cho ra đời các sản phẩm DTS – 128, DTS – 256, DTS – 512 là các thiết bị chuyển mạch số dung lượng 128, 256 và 512 line đáp ứng kịp thời nhu cầu trang bị tổng đài số cho mạng viễn thông nông thôn Việt Nam từ cấp huyện trở xuống.

Sau năm 1993, Xí nghiệp Liên doanh Sản xuất Thiết bị Viễn thông Việt Nam (VTC) hết thời hạn hoạt động, toàn bộ phần góp vốn về người và tài sản của GDPT trong liên doanh được sáp nhập vào Công ty Thiết bị Điện thoại (VITECO) dưới hình thức thành lập Trung tâm Nghiên cứu Sản xuất và Bảo dưỡng Thiết bị Thông tin 1 (VTC1) tại Thành phố Hồ Chí Minh. Trung tâm này là một đơn vị hạch toán phụ thuộc của Công ty VITECO có trụ sở tại Hà Nội.

Trong giai đoạn từ năm 1994 đến năm 1999, Trung tâm Nghiên cứu Sản xuất và Bảo dưỡng Thiết bị Thông tin 1 (VTC1) tiếp tục hoàn thiện các sản phẩm thiết bị chuyển mạch số, đưa tính năng của sản phẩm đạt mức tương thích với tất cả các thiết bị chuyển mạch nhập ngoại của các hãng nổi tiếng trên thế giới như Alcatel, Siemens, Ericsson v.v… Qua đó, Công ty đã khẳng định mình là nhà cung cấp lớn thiết bị chuyển mạch sản xuất tại Việt Nam cho mạng lưới viễn thông nông thôn với số thuê bao điện thoại hữu tuyến do thiết bị của VTC sản xuất chiếm 5% ( hơn 50.000 lines) tổng số thuê bao hữu tuyến tại Việt Nam, trải khắp 3 miền Bắc Trung Nam. 

Cùng trong thời gian đó, một hoạt động khác của VTC là dịch vụ lắp đặt, vận hành, bảo dưỡng và sửa chữa thiết bị viễn thông (chủ yếu là mạng điện thoại cố định số hóa trên toàn quốc mà VITECO là đơn vị duy nhất  của Tổng Công ty Bưu chính Việt Nam thành lập để phục vụ cho nhiệm vụ chiến lược này) đã liên tục phát triển. Cho đến nay, dịch vụ này vẫn chiếm một tỷ trọng lớn trong hoạt động sản xuất kinh doanh của Trung tâm Vận hành Bảo dưỡng (OMC). 
Ngày 01 tháng 07 năm 1999, Trung tâm Nghiên cứu Sản xuất và Bảo dưỡng Thiết bị Thông tin 1 (VTC1) trực thuộc VITECO đã được cổ phần hóa thành Công ty Cổ phần Viễn thông VTC theo hình thức chuyển một bộ phận Doanh nghiệp Nhà nước thành Công ty cổ phần theo Quyết định số 618/1999/QĐ-TCCB của Tổng cục trưởng Tổng cục Bưu điện. Vốn điều lệ ban đầu của Công ty là 15 tỷ đồng Việt Nam, trong đó cổ đông sáng lập là Tổng Công ty Bưu chính Viễn thông Việt Nam nắm giữ 45% cổ phần.

Ngày 30 tháng 12 năm 1999, Công ty được Sở Kế hoạch và Đầu tư thành phố Hồ Chí Minh cấp Giấy Chứng nhận Đăng ký Kinh doanh số 056681 công nhận hoạt động kinh doanh của Công ty dưới hình thức cổ phần. 

Ngày 12 tháng 08 năm 2002, Công ty được Sở Kế hoạch và Đầu tư thành phố Hồ Chí Minh cấp Giấy chứng nhận Đăng ký Kinh doanh bổ sung xác nhận vốn điều lệ là 18 tỷ đồng Việt Nam.  

Ngày 12 tháng 02 năm 2003, VTC chính thức niêm yết cổ phiếu trên thị trường chứng khoán Việt Nam. 

Từ năm 2006 đến nay, Công ty đã 2 lần tăng vốn điều lệ Công ty, cụ thể:

· Năm 2006: tăng từ 18.000.000.000 (mười tám tỷ) đồng lên 24.150.000.000 (hai mươi bốn tỷ một trăm năm mươi triệu) đồng từ nguồn lợi nhuận tích lũy của Công ty để chia cổ phiếu thưởng cho cổ đông và cán bộ chủ chốt của Công ty.

· Năm 2007: tăng từ 24.150.000.000 (hai mươi bốn tỷ một trăm năm mươi triệu)  đồng lên 26.081.870.000 (hai mươi sáu tỷ tám mươi mốt triệu tám trăm bảy mươi ngàn) đồng từ nguồn lợi nhuận tích lũy của Công ty để trả cổ tức năm 2006 cho cổ đông.

Hiện nay, Vốn điều lệ của Công ty là 26.081.870.000 (hai mươi sáu tỷ tám mươi mốt triệu tám trăm bảy mươi ngàn) đồng.

Chuyển sang hình thức Công ty cổ phần, VTC tiếp tục các hoạt động nghiên cứu sản xuất và tiếp tục đưa ra tiêu thụ trên thị trường các thiết bị Truy nhập thuê bao AN1, AN2 và sản phẩm InPros. Các sản phẩm trên đã đưa vào sử dụng nhiều nơi trên toàn quốc.

Ngoài các lĩnh vực hoạt động như trên, vào ngày 01 tháng 01 năm 2001, Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh của Công ty đã chính thức đi vào hoạt động. Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh trực thuộc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC là một liên doanh được triển khai dưới hình thức Hợp đồng hợp tác kinh doanh (HĐHTKD) với đối tác là Công ty TNHH Thiên Việt, trong thời gian là 20 năm. Tổng vốn đầu tư ban đầu theo Hợp đồng HTKD là 11.400.000.000 (mười một tỷ bốn trăm triệu) đồng được chia làm 3 giai đoạn. 

Ngày 01 tháng 05 năm 2003, hai bên thống nhất ký bản phụ lục số 01 của hợp đồng hợp tác kinh doanh điều chỉnh tăng tổng vốn đầu tư cho Trung tâm sản xuất thẻ thông minh từ 11.400.000.000 (Mười một tỷ bốn trăm triệu) đồng lên 22.500.000.000 (Hai mươi hai tỷ năm trăm triệu) đồng theo tỷ lệ VTC 60% và Thiên Việt 40%. Đến thời điểm 30/09/2007, tiến độ góp vốn của VTC và Thiên Việt cụ thể như sau:

Bảng 1: Tiến trình góp vốn giữa VTC và Thiên Việt 


Đơn vị: triệu VNĐ
	STT
	Đối tác
	Giai đoạn

I 
(2001)
	Giai đoạn

II

(2001)
	Giai  đoạn III

(từ  2001 đến 2005)
	Vốn góp bổ sung

(từ  2005 đến 2007)
	Tổng cộng
	Tỷ lệ

	1
	VTC
	240
	600
	6.000
	6.400,70
	13.240,70
	60%

	2
	Công ty Thiên Việt
	160
	400
	4.000
	4.267,14
	8.827,14
	40%

	Tổng cộng
	400
	1.000
	10.000
	10.667,84 
	22.067,84
	100%


Nguồn: VTC

Trung tâm Sản xuất Thẻ là đơn vị có tư cách pháp nhân, có con dấu riêng, hoạt động độc lập tự chủ về mặt kinh doanh phù hợp với mục tiêu của hợp đồng hợp tác kinh doanh. Trung tâm chịu sự quản lý hành chính trực tiếp của VTC, tuân thủ các quy định về tài chính của Công ty và của hợp đồng hợp tác kinh doanh.

Hoạt động sản xuất kinh doanh chính của Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh là ký kết và thực hiện các hợp đồng cung cấp thẻ cào trả trước cho dịch vụ điện thoại di động, Internet, điện thoại internet, khuyến mãi; thẻ SIM cho điện thoại di động, điện thoại cố định không dây; sản phẩm thẻ ID; giải pháp và hệ thống quản lý nhân sự, quản lý ra vào. Đồng thời, Trung tâm đang nghiên cứu hướng phát triển tiếp theo của dự án sản xuất thẻ thông minh.  

Dự án đầu tư xây dựng văn phòng, nhà xưởng Trung tâm sản xuất Thẻ thông minh tại khu công nghệ cao Thành phố Hồ Chí Minh đã được khởi công xây dựng vào tháng 01/2007 với diện tích 5.000 m2 , hiện công trình đang hoàn tất phần trang trí nội thất và hệ thống điện, điện lạnh, dự kiến di dời xưởng sản xuất tại Bình Thạnh sang nhà máy mới xây dựng tại Khu Công nghệ cao vào giữa tháng 01/2008.

2. Cơ cấu tổ chức công ty

Trụ sở chính của Công ty Cổ phần Viễn thông VTC đặt tại Lầu 3, 750 Điện Biên Phủ, Quận 10, Thành phố Hồ Chí Minh.

VTC có 01 (một) chi nhánh trực thuộc bao gồm:

· Chi nhánh Hà Nội

Địa chỉ: Phòng 201 – 202, tòa nhà 10 tầng, ngõ 699 phố Trương Định, phường  Giáp Bát, quận Hoàng Mai, thành phố Hà Nội.

Điện thoại: (84-4) 642 3368  

Fax: (84-4) 642 3386 

Hoạt động kinh doanh chính: 

· Lắp ráp các thiết bị bưu chính, viễn thông, điện, điện tử, tin học, động cơ nổ và thiết bị lạnh;

· Lắp đặt, bảo dưỡng, sửa chữa, hỗ trợ vận hành các công trình viễn thông, điện, điện tử, tin học, động cơ nổ và thiết bị lạnh;

· Xuất nhập khẩu phục vụ cho hoạt động sản xuất kinh doanh của Chi nhánh;

· Đại lý phân phối cáp và vật liệu viễn thông;

· Tư vấn quản lý, khảo sát các công trình bưu chính, viễn thông, điện tử, tin học;

· Tư vấn giám định tổn thất công trình, thiết bị bưu chính, viễn thông, điện tử, tin học.

Mối quan hệ với Công ty: Chi nhánh trực thuộc VTC.

VTC có 01 (một) công ty con trực thuộc bao gồm:

· Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh

Thành lập theo hợp đồng hợp tác kinh doanh giữa Công ty Cổ phần Viễn thông VTC góp 60% vốn và Công ty TNHH Thiên Việt góp 40% vốn.
Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh bắt đầu hoạt động từ ngày 01/01/2001, hiện nay trụ sở chính của Trung tâm đặt tại 750B Điện Biên Phủ, Quận 10, Tp.HCM và có 1 phân xưởng sản xuất đặt tại 480/81A1 Lê Quang Định, Bình Thạnh, Tp.HCM.

Điện thoại: (84-8) 830 9055

Fax: (84-8) 830 9056 

Hoạt động kinh doanh chính: 

· Sản xuất thẻ cào bảo mật, cung cấp cho các công ty cung cấp dịch vụ trả trước;

· Sản xuất thẻ SIM cho điện thoại di động các hệ GSM, CDMA, PHS;

· Sản xuất và cung cấp thẻ nhân viên, các hệ thống chấm công, thẻ kiểm soát ra vào với các công nghệ thẻ từ, thẻ mã vạch, thẻ cảm ứng...;

· Kinh doanh nhóm sản phẩm trên nền công nghệ IP: IP camera, VoIP...

· Sản phẩm thẻ SIM dần trở thành sản phẩm chính của Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh bên cạnh sản phẩm truyền thống là thẻ cào. Trong năm 2006, sản phẩm thẻ SIM của Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông Minh với hệ điều hành và các phần mềm hệ thống của Trung tâm đã bán được cho Công ty Vinaphone, Viettel Mobile, Công ty Viễn thông Hà Nội, Công ty Viễn thông Sài Gòn...

Mối quan hệ với Công ty: Công ty con trực thuộc VTC

3. Cơ cấu bộ máy quản lý của công ty

· Đại hội đồng cổ đông

Đại hội đồng cổ đông là cơ quan có thẩm quyền cao nhất của Công ty, quyết định định hướng phát triển ngắn, dài hạn, kế hoạch kinh doanh và kế hoạch tài chính hàng năm của Công ty. Đại hội đồng cổ đông bầu ra Hội đồng Quản trị và Ban Kiểm soát.

· Hội đồng quản trị

Hoạt động kinh doanh và các công việc của Công ty phải chịu sự quản lý hoặc chỉ đạo thực hiện của Hội đồng Quản trị. Hội đồng Quản trị là cơ quan có đầy đủ quyền hạn để thực hiện tất cả các quyền nhân danh Công ty, trừ những thẩm quyền thuộc về Đại hội đồng cổ đông.

· Ban kiểm soát

Ban kiểm soát là tổ chức thay mặt cổ đông để kiểm soát tính hợp lý, hợp pháp trong quản lý, điều hành hoạt động kinh doanh của Công ty.

CƠ CẤU BỘ MÁY QUẢN LÝ CỦA VTC
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· Tổng giám đốc

Tổng giám đốc là người điều hành toàn bộ hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty và chịu trách nhiệm trước Hội đồng Quản trị về việc thực hiện các quyền và nhiệm vụ được giao. 

· Phó Tổng giám đốc 

Phó Tổng giám đốc là người giúp việc cho Tổng giám đốc, điều hành Công ty theo phân công và ủy quyền của Tổng giám đốc, chịu trách nhiệm trước Tổng giám đốc về các nhiệm vụ được phân công và giao quyền. Phó Tổng giám đốc do Hội đồng Quản trị bổ nhiệm, miễn nhiệm và cách chức theo đề nghị của Tổng Giám đốc Công ty.

Công ty hiện có 01 (một) Phó Tổng giám đốc phụ trách Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh.

· Các phòng chức năng và các đơn vị trực thuộc

Phòng Kế toán – Thống kê – Tài chính: có nhiệm vụ tham mưu cho Tổng giám đốc và trực tiếp thực hiện toàn bộ công tác kế toán, thống kê của Công ty, bao gồm việc lập các báo cáo tài chính theo quy định của pháp luật đối với công ty cổ phần. Phòng còn có trách nhiệm theo dõi, đôn đốc việc thanh toán, thu hồi công nợ đối với khách hàng, nội bộ Công ty và các nghiệp vụ khác. Phòng hiện có 7 người.

Phòng Tổ chức – Hành chính: có nhiệm vụ tham mưu cho Tổng giám đốc và giải quyết các vấn đề về tổ chức, nhân sự, lao động, tiền lương và các vấn đề đối nội khác như bảo vệ, phương tiện đi lại, phục vụ. Phòng còn có nhiệm vụ bảo đảm an toàn lao động, giải quyết các chế độ bảo đảm quyền lợi của người lao động. Bên cạnh đó, Phòng kết hợp với các bộ phận khác tiến hành tuyển dụng, đào tạo và đào tạo lại công nhân viên của Công ty. Hiện Phòng có 09 người, trong đó có 01 lái xe, đội bảo vệ 03 người và 02 nhân viên tạp vụ.

Trung tâm Kinh doanh và Dịch vụ kỹ thuật: có nhiệm vụ tham mưu trực tiếp cho Tổng giám đốc về đầu tư kỹ thuật, dịch vụ kỹ thuật; về kế hoạch kinh doanh, tiếp thị và tiêu thụ sản phẩm, dịch vụ thông qua việc đàm phán ký kết hợp đồng với khách hàng; triển khai và thực hiện toàn bộ các kế hoạch xây lắp, bảo hành, bảo dưỡng, ứng cứu đột xuất đối với các sản phẩm của Công ty cũng như các sản phẩm của khách hàng có hợp đồng dịch vụ với Công ty.  Thực hiện bảo hành các thiết bị thông tin liên lạc 24/24 đối với các hợp đồng đã ký với khách hàng.  Lập các kế hoạch và phương án thực hiện hàng quý, hàng năm và các kế hoạch chiến lược dài hạn. Đề xuất các định mức vật tư, cung ứng đầy đủ các loại vật tư, thiết bị cho sản xuất nội bộ cũng như cho khách hàng của Công ty. Trực tiếp tìm kiếm, mở rộng thị trường đối với sản phẩm dịch vụ cho Công ty; xúc tiến kinh doanh, duy trì và phát triển các mối quan hệ để nghiên cứu về nhu cầu thị trường đối với các sản phẩm của Công ty.  Đề xuất sản phẩm mới, các dự án đầu tư, hợp tác kỹ thuật và thực hiện các dự án được phê duyệt. Đào tạo nhân lực đáp ứng được yêu cầu của công việc.  Trung tâm hiện có 69 người.

Trung tâm Hạ tầng mạng: có nhiệm vụ tham mưu trực tiếp cho Tổng giám đốc về đầu tư xây dựng, cho thuê cơ sở hạ tầng mạng trạm BTS; cho thuê dịch vụ inbuilding; chịu trách nhiệm mua bán, lắp đặt, sửa chữa, bảo dưỡng các thiết bị liên quan đến hạ tầng BTS và inbuilding; nghiên cứu, tìm kiếm và mở rộng thị trường để cung cấp các dịch vụ mới và đào tạo nhân lực đáp ứng được yêu cầu công việc. Trung tâm vừa thành lập, hiện có 04 người và đang chuẩn bị tuyển thêm nhân lực để thực hiện các hợp đồng mới ký kết.

Chi nhánh Hà Nội: có nhiệm vụ xúc tiến, kinh doanh thiết bị, sản phẩm, linh kiện lĩnh vực viễn thông và tin học; cung cấp các dịch vụ phục vụ cho hoạt động kinh doanh và dịch vụ kỹ thuật mạng lưới nhằm mở rộng thị phần  sản phẩm và dịch vụ của Công ty tại Hà Nội và các tỉnh phía Bắc. Chi nhánh có tư cách pháp nhân, hạch toán phụ thuộc, là một bộ phận cấu thành của hệ thống tố chức của Công ty, chịu sự chỉ đạo và theo phân cấp quản lý của Công ty. Chi nhánh Hà Nội hiện có 30 người.

Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh: tổ chức thực hiện các kế hoạch sản xuất sản phẩm thẻ, đảm bảo vận hành dây chuyền sản xuất an toàn, sản xuất sản phẩm đúng yêu cầu của khách hàng. Hiện nay, do Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh hoạt động theo Hợp đồng Hợp tác Kinh doanh nên có vị trí tương đối độc lập, hạch toán kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh riêng. Trung tâm hiện có 105 người.

4. Danh sách cổ đông nắm giữ từ trên 5% vốn cổ phần

Tính đến thời điểm 19/10/2007, VTC có 02 (hai) cổ đông nắm giữ từ 5% vốn điều lệ trở lên theo danh sách cụ thể:

Bảng 2: Danh sách cổ đông nắm giữ từ 5% vốn điều lệ trở lên
	TT
	Tên cổ đông
	Địa chỉ
	Số 

cổ phần  
	Tỷ lệ 

	1
	Tập đoàn Bưu chính Viễn thông Việt Nam (VNPT), đại diện bởi: 

a. Ông Lê Văn Giảng

b. Ông Trần Viết Tống
	23 Phan Chu Trinh, Hà Nội.

300/52 Nguyễn Văn Linh, Phường Bình Thuận, Quận 07, Tp.HCM

270B/9/22/5 Lý Thường Kiệt, Phường 6, Quận Tân Bình, Tp.HCM


	1.166.400

583.200

583.200 
	44,72%

22,36%

22,36%



	2
	Ông Nguyễn Ngọc Sơn
	46 Đặng Thị Nhu, P.Nguyễn Thái Bình, Q.1, Tp.HCM 
	163.046
	6,25%

	
	TỔNG CỘNG
	
	1.043.232
	57,95%


Nguồn: VTC

5. Danh sách cổ đông sáng lập và tỉ lệ cổ phần nắm giữ

Danh sách cổ đông sáng lập của VTC theo Giấy Chứng nhận đăng ký kinh doanh số 056681 ngày 30/12/1999 do Sở Kế hoạch và Đầu tư thành phố Hồ Chí Minh cấp.

Bảng 3: Danh sách cổ đông sáng lập VTC năm 1999

	STT
	Tên cổ đông
	Địa chỉ
	Số cổ phần (mệnh giá 100.000 đồng/CP)

(cổ phần)
	Tỷ lệ nắm giữ (%)

	1
	Đại diện vốn Nhà nước:
	
	67.500
	45,00

	
	Ông Lê Phước Hưởng

Ông Lê Ngọc Lan
	6M lôJ Điện Biên Phủ, P.25, Q.Bình Thạnh, Tp.HCM

4AK2 tổ 55, P.Khương Trung, Q.Thanh Xuân, Hà Nội
	
	

	2
	Đại diện vốn cổ đông:
	
	6.876
	4,58

	
	Phạm Hoàng Tuấn
	03 Phan Đình Phùng, P.2, thị xã Trà Vinh, tỉnh Trà Vinh
	2.726
	1,82

	
	Đoàn Văn Duẩn
	H10-D3 Văn Thánh Bắc, P.15, Q.Bình Thạnh, Tp.HCM
	2.500
	1,67

	
	Đỗ Văn Trắc
	70 Huỳnh Tịnh Của, P.8, Q.3, Tp.HCM
	1.650
	1,10

	
	Và 211 cổ đông khác
	
	75.624
	50,42

	
	Tổng cộng
	
	150.000
	100


Nguồn: VTC

Công ty Cổ phần Viễn thông VTC được thành lập tháng 12 năm 1999. Vì vậy, các quy định về hạn chế chuyển nhượng cổ phần đối với cổ đông sáng lập của Công ty đều đã hết hiệu lực từ ngày 30/12/2002.
6. Cơ cấu vốn điều lệ tại thời điểm 19/10/2007

Bảng  4: Cơ cấu vốn điều lệ thời điểm 19/10/2007
                                                                                                  Mệnh giá 10.000 đồng/cổ phần

	TT
	Danh mục
	ngàn đồng
	%
	Số lượng cổ đông
	Cơ cấu cổ đông

	
	
	
	
	
	Tổ chức
	Cá nhân

	1
	Cổ đông nhà nước
	11.664.000
	44,72%
	1
	1
	0

	2
	Cổ đông bên trong (trừ phần vốn nhà nước)
	634.150
	2,43%
	22
	-
	22

	
	- Hội đồng quản trị
	443.110
	1,70%
	5
	-
	5

	
	- Ban kiểm soát
	10.800
	0,04%
	1
	-
	1

	
	- Ban Giám đốc
	
	
	
	
	

	
	- CBCNV
	124.710
	0,48%
	16
	-
	16

	
	- Cổ phiếu quỹ
	55.530
	0,21%
	1
	1
	-

	3
	Cổ đông bên ngoài
	13.783.720
	52,85%
	1.524
	42
	1.482

	
	- Trong nước
	10.674.060
	40,93%
	1.351
	22
	1.329

	
	- Nước ngoài
	3.109.660
	11,92%
	173
	20
	153

	Tổng cộng
	26.081.870
	100%
	1.547
	43
	1.504


Nguồn: VTC

7. Danh sách những công ty mẹ và công ty con của tổ chức xin đăng ký, những công ty mà tổ chức đăng ký nắm giữ quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối, những công ty nắm quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối đối với tổ chức phát hành

7.1 Danh sách công ty nắm cổ phần chi phối đối với tổ chức phát hành

Không có

7.2  Danh sách công ty tổ chức phát hành nắm cổ phần chi phối

VTC nắm giữ cổ phần chi phối đối với Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh và Công ty Cổ phần Công nghệ Tích hợp (Công ty ITE). Hiện tại, VTC đang nắm giữ 60% vốn góp của Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh và 51% vốn góp của Công ty Cổ phần Công nghệ Tích hợp.
8. Hoạt động kinh doanh

8.1 Sản lượng sản phẩm/Giá trị dịch vụ qua các năm

(1) Sản phẩm, dịch vụ

Sản phẩm 

· Hệ thống INPROS

Hệ thống INPROS là một sản phẩm ứng dụng dựa trên công nghệ CTI (Computer Telephony Integration – công nghệ hợp nhất kết hợp năng lực tính toán và khả năng lưu trữ của máy tính và mạng điện thoại vào phục vụ cho thông tin) bằng cách tích hợp các phần cứng tiêu chuẩn trong công nghệ CTI và hệ thống máy tính để hình thành cơ sở dữ liệu nhằm phát triển hệ thống. Trên nền phần cứng cơ bản này, VTC đã xây dựng và phát triển phần mềm cho hệ thống để hình thành sản phẩm.

Sản phẩm INPROS hiện nay đã được triển khai tại 11 Bưu điện tỉnh/thành phố như: Kiên Giang, Thanh Hóa, Nghệ An, Hà Tỉnh, Quảng Bình, Quảng Trị, Huế, Quảng Nam, Ninh Thuận, Đồng Tháp, Vĩnh Long, Trà Vinh... có nhu cầu phục vụ thông tin cho khách hàng sử dụng cho việc cung cấp các dịch vụ giải đáp trên điện thoại, dịch vụ gọi số khẩn cấp, quà tặng âm nhạc, giải trí, báo giờ…

Phần cứng của sản phẩm INPROS được thiết lập bằng việc tích hợp hệ thống máy tính và các card làm nhiệm vụ giao tiếp với mạng điện thoại công cộng. Các card giao tiếp được VTC nhập từ hãng Dialogic (Mỹ) là một hãng đi đầu về công nghệ CTI của thế giới. 

Các sản phẩm INPROS có thể có cấu hình từ đơn giản (cấu hình 1) đến phức tạp (cấu hình 3):

· Cấu hình 1 gồm một (01) máy chủ (server) và các card, có dạng tích hợp hệ thống phần cứng dịch vụ đa phương tiện và tổng đài SmartACD vào cùng một server; có chức năng thực hiện các dịch vụ tương tự như một tổng đài SmartACD, gồm có: chuyển cuộc gọi, giám sát cuộc gọi và điện thoại hội nghị.

· Cấu hình 2 gồm hai (02) server: một sử dụng cho các dịch vụ đa phương tiện và một dùng cho tổng đài SmartACD, hoạt động tương đối độc lập với nhau, có những chức năng tương tự như cấu hình 1 nhưng phục vụ cho những nơi có lưu lượng thông tin lớn.

· Cấu hình 3 là hệ thống cấu hình bảo đảm cho sự an toàn cao nhất cho hệ thống, có ít nhất một server luôn hoạt động (non-stop) và được cài đặt ít nhất hai card cho mỗi server. Cấu hình này cho phép hoạt động theo chế độ dự phòng nóng (hot stand-by/load sharing).

Phần mềm hệ thống cho sản phẩm này được tổ chức thành các module, có thể chạy trên cùng một máy tính hoặc các máy của khách hàng trên cùng một hệ thống; có các chức năng cung cấp giao diện thông tin, giám sát, quản trị hệ thống, quản lý khách hàng và thống kê báo cáo.

Sản phẩm này đã được Trung tâm Quản lý Chất lượng Bưu điện cấp chứng nhận hợp chuẩn về vật tư và thiết bị bưu chính viễn thông. Ngoài ra sản phẩm cũng được Viện Khoa học Kỹ thuật Bưu điện (cơ sở II) đo kiểm các chỉ tiêu kỹ thuật, kết luận đạt yêu cầu theo tiêu chuẩn của ngành (TC 68-145:1995 và TCN 68-172: 1998).

Dịch vụ kỹ thuật

Qua 19 năm hình thành, xây dựng và phát triển, VTC tự hào là đơn vị Công ty trực thuộc Tập đoàn Bưu chính Viễn thông Việt Nam đã đóng góp to lớn trong công cuộc xây dựng và phát triển mạng viễn thông lớn nhất của Việt Nam hiện nay. 

VTC là đơn vị cung cấp dịch vụ kỹ thuật hàng đầu của ngành và được Tổng Công ty Bưu chính Viễn thông Việt Nam (VNPT) nay là Tập Đoàn Bưu chính Viễn thông Việt Nam và nhiều đối tác nước ngoài cũng như các đối thủ cạnh tranh đánh giá cao. Hiện nay, VTC là đơn vị cung cấp các dịch vụ kỹ thuật và hỗ trợ kỹ thuật các hệ thống tổng đài, kinh doanh các sản phẩm viễn thông cho các Bưu điện tỉnh thành trong cả nước, Subcontractor về lắp đặt thiết bị cho các hãng viễn thông nước ngoài (Huawei...)

Trước đây, VTC chủ yếu cung cấp các dịch vụ cấp 2 về bảo dưỡng cho hệ thống bưu chính viễn thông thuộc 32 tỉnh thành phố từ Quảng Trị trở vào. Công ty cũng có năng lực tham gia dịch vụ cấp 3 với tư cách là nhà thầu phụ, hoặc trong các trường hợp ứng cứu thông tin khẩn cấp các hệ thống chuyển mạch gặp sự cố vượt khả năng xử lý của các đơn vị quản lý thiết bị.

Hiện nay, với quy mô mở rộng, VTC đang cung cấp cho khách hàng trong và ngoài ngành trên toàn quốc những dịch vụ chính như sau: 

· Dịch vụ kỹ thuật mạng lưới bao gồm: ứng cứu xử lý sự cố, bảo dưỡng, sửa chữa và lắp đặt mạng Tổng đài cố định;
· Lắp đặt và cung cấp hệ thống truyền dẫn quang;
· Lắp đặt và cung cấp hệ thống truy nhập đa dịch vụ MSAN, hệ thống DSLAM (cho dịch vụ XDSL);
· Lắp đặt và cung cấp hệ thống trạm phát sóng di động BTS và phụ kiện;
· Cung cấp và thực hiện giải pháp dịch vụ Internet trên truyền hình cáp CMTS; 
· Dịch vụ cung cấp giải pháp kỹ thuật: Tối ưu hóa hệ thống là một nhu cầu bức thiết, vì trước đây tại mỗi Bưu điện tỉnh/thành phố việc đầu tư nhiều chủng loại thiết bị mới trên mạng gây khó khăn về quản lý, vận hành, bảo dưỡng, ứng cứu và chi phí cao. Đây là một lĩnh vực mới, tuy nhiên, VTC đã thành công trong việc cung cấp và thực hiện giải pháp tích hợp và tối ưu hóa hệ thống Viễn thông tại Bưu điện Ninh Thuận và Kiên Giang;
· Đầu tư hạ tầng di động: đầu tư, xây dựng và triển khai hệ thống thông tin di động BTS và hệ thống Inbuilding cho các nhà cung cấp dịch vụ điện thoại di động;
· Đầu tư hạ tầng Viễn thông: đầu tư, xây dựng hạ tầng Viễn thông cung cấp các dịch vụ điện thoại cố định, dịch vụ truy nhập Internet tốc độ cao, dịch vụ truyền hình cáp, dịch vụ Internet không dây… cho các khu dân cư cao cấp, các khu công nghiệp...

Sản phẩm của Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh

Sản phẩm chính hiện nay của Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh là các loại thẻ cào cung cấp cho các dịch vụ trả tiền trước (Prepaid) của những nhà cung cấp dịch vụ viễn thông và tin học trong nước. Ngoài ra, Trung tâm còn sản xuất các loại thẻ nhận dạng có hoặc không có cài đặt vi mạch tích hợp (IC) được sử dụng làm thẻ nhân viên, thẻ truy nhập v.v… 

Ngoài việc phát triển sản xuất thẻ cào, thẻ SIM, thẻ nhân viên, hệ thống chấm công, hệ thống kiểm soát ra vào, hệ thống thu phí giao thông / thiết bị giao thông,... Hiện nay, Công ty đang có kế hoạch triển khai sản xuất thẻ thông minh không tiếp xúc (mifare smart card contactless). Thẻ này sẽ là loại thẻ nền tảng của tương lai với sự ứng dụng ngày càng nhiều trong lĩnh vực thu phí giao thông và các ứng dụng khác.
Sản phẩm Thẻ cào hiện được sản xuất trên cơ sở nguồn thẻ phôi nhập khẩu, theo công nghệ sản xuất của nước ngoài theo quy trình được trình bày trong phần quy trình sản xuất. Do thẻ là một loại sản phẩm có giá trị nên vấn đề bảo mật trong quản lý và sản xuất luôn được Công ty đặt lên hàng đầu. Với tính năng bảo mật của máy móc chuyên dụng cùng với những thiết bị phụ trợ được Công ty thiết kế riêng cho dây chuyền sản xuất kết hợp với những quy tắc trong quá trình kiểm tra và quản lý, sản phẩm thẻ cào của Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh được sản xuất và quản lý trong điều kiện bảo mật tốt nhất.

Những tiêu chuẩn về chất lượng của thẻ cào được sản xuất theo tiêu chuẩn TC01: 2001/CTYVTC do Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh đề ra dựa trên những tiêu chuẩn chung về thẻ cào dùng trong lĩnh vực viễn thông (Tiêu chuẩn ISO 7810 về kích thước, hình dáng thẻ v.v...). Bộ tiêu chuẩn này đã được Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh đăng ký với Chi cục Đo lường chất lượng thuộc Sở Khoa học Công nghệ và Môi trường ngày 14/06/2001.

(2) Hoạt động thương mại

Cùng với dịch vụ kỹ thuật truyền thống của Công ty về việc lắp đặt, bảo dưỡng và ứng cứu thông tin cho hệ thống tổng đài điện thoại, thiết bị của các Bưu điện tỉnh/thành phố, VTC là đối tác chiến lược cuả các nhà cung cấp thiết bị lớn như Siemens, Alcatel, Lucent, Erisson, Huawei, ZTE, NEC… về việc cung cấp các vật tư, thiết bị dự phòng cho hệ thống các tổng đài trên.

Từ khi có sự định hướng của VNPT về phát triển hệ thống truy nhập thuê bao (Access Network) và hệ thống truy nhập đa dịch vụ, VTC là nhà phân phối hàng đầu các sản phẩm này tới các Bưu điện tỉnh. VTC hiện là đại lý cung cấp độc quyền của các hãng sau tại Việt Nam:

· HiTron (Đài Loan);
· E77 (Hungary);
· Huawei (Trung Quốc);
· Sun&Sea.

Ngoài ra, VTC đang phân phối các dòng sản phẩm sau:

· Accu HAZE (Trung Quốc);
· Accu UNIKOR (Hàn Quốc); 

· Accu ABSOLYTE (Mỹ);
· Mua bán linh kiện và phụ tùng của tất cả các loại tổng đài;
· Thiết bị kiểm tra, đo, giám sát, mô phỏng;
· Thiết bị chống sét cho thiết bị viễn thông;
· Cáp đồng, cáp quang;
· Các loại nguồn, Ups;
· Các loại tủ Rack;
· Thiết bị đầu cuối cho các hệ thống di động PHS, CDMA…

Với sự bùng nổ về hệ thống thông tin di động tại Việt Nam với nhiều nhà cung cấp dịch vụ di động như Vinaphone, Mobifone, EVN Telecom, Sfone, HanoiTelecom. Đánh giá về một thị trường đầy tiềm năng, VTC đã định hướng tập trung đầu tư hạ tầng nhà trạm và vật tư phụ trợ cho hệ thống thông tin di động BTS với các sản phẩm: 

· Tủ outdoor; 

· Thiết bị báo cháy;
· Chống sét;
· Hệ thống nguồn;
· Hệ thống MDF/DDF…

(3) Cơ cấu Doanh thu và Lợi nhuận qua các năm

Cơ cấu doanh thu

Bảng 5: Cơ cấu Doanh thu 2005- quí 1 năm 2008

Đơn vị : VNĐ

	Khoản mục
	Năm 2005(1)
	Năm 2006(2)
	Năm 2007(3)
	Quí 1 Năm 2008)(4)

	Tổng Doanh thu
	112.986.185.166 
	107.107.914.292 
	85.619.076.213
	13.417.985.218

	Doanh thu thuần
	112.986.185.166 
	107.107.914.292 
	85.619.076.213
	13.417.985.218

	% tăng giảm so với cùng kỳ năm trước
	31,24%
	-5,20%
	-20,06%
	-3,57%

	Trong đó
	
	
	
	

	- Văn phòng Công ty 
	  48.931.637.806 
	       36.094.713.205 
	34.600.761.482
	2.932.611.308

	- Trung tâm Thẻ
	  37.043.031.762 
	       42.744.207.855 
	31.709.983.441
	9.845.374.703

	- Chi nhánh Hà Nội
	  25.803.942.722 
	       28.268.993.232 
	19.308.331.290
	639.999.207

	- Trung tâm DVVT và thiết bị đầu cuối
	1.207.572.876
	-
	
	-


Nguồn:

 (1) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2005 đã được kiểm toán bởi Công ty AFC
(2) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2006 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC

(3) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2007 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC

(4) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính quí 1 năm 2008  của Công ty VTC
Lợi nhuận qua các năm

Bảng  6: Cơ cấu lợi nhuận 2005- quí 1/2008

Đơn vị tính: VNĐ

	Khoản mục
	Năm 2005(1)
	Năm 2006(2)
	Năm 2007(3)
	Quí 1 Năm 2008  (4)

	Lợi nhuận thuần từ hoạt động kinh doanh
	   12.027.797.786 
	5.541.006.289 
	6.939.913.663
	      713.391.846

	Lợi nhuận khác
	166.756.191 
	250.818.879 
	88.245.603
	(29.225.431

	Tổng lợi nhuận trước thuế
	12.194.553.977 
	5.791.825.168 
	7.028.159.266
	684.166.415 

	Lợi nhuận sau thuế thu nhập doanh nghiệp
	10.496.182.809 
	4.944.334.130 
	5.829.926.207
	615.749.773 

	   - Lợi ích của cổ đông thiểu số 
	3.266.069.882
	1.518.962.364
	1.543.453.865
	 872.633.998 

	   - Lợi nhuận sau thuế của cổ đông cty mẹ
	7.230.112.927
	3.425.371.766
	4.286.472.342
	(256.884.225)


Nguồn:

 (1) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2005 đã được kiểm toán bởi Công ty AFC
(2) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2006 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC

(3) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2007 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC

(4) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính quí 1 năm 2008  của Công ty VTC
8.2 Nguyên vật liệu

Nguyên vật liệu phục vụ cho công tác sửa chữa và sản xuất thẻ hầu hết được nhập khẩu từ nước ngoài (chiếm trên 80%). Nguồn nguyên liệu này được cung cấp bởi các hãng lớn trong lĩnh vực thiết bị viễn thông như: Siemens, Hitachi, Motorola, Intel,…

Hiện nay công ty đã ký hợp đồng nguyên tắc với một số đối tác nước ngoài nhằm đảm bảo nguồn cung cấp hàng hóa vật liệu ổn định cho công tác sản xuất sửa chữa.

Thời gian đặt hàng cho các nguyên liệu:

· Nhập từ nước ngoài: khoảng 3-4 tuần

· Nhập trong nước: khoảng 3-5 ngày

Bảng  7: Danh sách các nhà cung cấp nguyên vật liệu tính đến 31/12/2007

	STT
	NHÀ CUNG CẤP
	SẢN LƯỢNG


	THỜI HẠN

CUNG CẤP

	I
	Lĩnh vực SX Thẻ
	
	

	1
	Emosym (IC)
	100.000 – 1.000.000/quý
	Hợp đồng tháng

	2
	Samsung (IC)
	100.000 – 1.000.000/quý
	Hợp đồng tháng

	3
	Các nhà cung cấp nguyên vật liệu trong nước
	Tùy theo nhu cầu kế họach sản xuất hàng tháng và quý
	Ký hợp đồng nguyên năm



	II
	Lĩnh vực sửa chữa thiết bị
	
	

	1
	Netwark in One
	Tùy theo nhu cầu kế họach sản xuất hàng tháng và quý
	Hợp đồng tháng

	2
	MXD (HK) Electronics
	Tùy theo nhu cầu kế họach sản xuất hàng tháng và quý
	Hợp đồng tháng

	3
	Các nhà cung cấp nguyên vật liệu trong nước
	Tùy theo nhu cầu kế họach sản xuất hàng tháng và quý
	Hợp đồng tháng


  Nguồn: VTC
8.3 Chi phí

Bảng  8: Cơ cấu chi phí 2005- quí 1 năm 2008

Đơn vị: VNĐ
	Số TT
	Yếu tố chi phí
	2005 (1)
	2006 (2)
	2007 (3)
	 Quí 1 năm 2008 (4)

	
	
	Giá trị
	% DT thuần
	Giá trị
	% DT thuần
	Giá trị
	% DT thuần
	Giá trị
	% DT thuần

	1
	Giá vốn hàng bán
	   88.334.785.849 
	78,18
	87.043.377.362
	81,27
	63.046.143.894
	73,64
	9.111.203.289
	67,90

	2
	Chi phí tài chính
	        609.284.392 
	0,54
	1.063.457.021
	0,99
	1.030.625.099
	1,20
	434.883.458
	3,24

	3
	Chi phí bán hàng
	     6.030.671.613 
	5,34
	7.750.002.203
	7,24
	9.365.470.680
	10,94
	2.056.461.381
	15,33

	4
	Chi phí QLDN
	     6.720.418.037 
	5,95
	6.244.628.241
	5,83
	5.549.888.600
	6,48
	1.182.245.349
	8,81

	Tổng chi phí
	  101.695.159.891 
	90,01
	102.101.464.827
	 95,33 
	78.992.128.273
	92,26
	12.784.793.477
	95,28


Nguồn:

 (1) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2005 đã được kiểm toán bởi Công ty AFC
(2) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2006 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC

(3) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2007 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC
(4) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính quí 1 năm 2008  của Công ty VTC
Tỷ trọng chi phí sản xuất trên giá vốn hàng bán của Công ty năm 2007 chiếm 50,14%. So với các doanh nghiệp khác trong cùng ngành, mức chi phí sản xuất này cũng đang là một lợi thế cạnh tranh của VTC.

Tỷ trọng Chi phí sản xuất trên giá vốn hàng bán của Trung tâm Sản xuất Thẻ năm 2007 chiếm 91,8%. Sự thay đổi của chi phí sản xuất sẽ ảnh hưởng lớn đến giá thành sản phẩm của Trung tâm Sản xuất Thẻ. Hiện tại, mức giá các sản phẩm của Trung tâm Sản xuất Thẻ đang cạnh tranh được với các sản phẩm cùng loại nhập ngoại.

Việc tăng giảm chi phí sản xuất sẽ ảnh hưởng đến giá vốn hàng bán và hiệu quả kinh doanh của Công ty.
Hiện nay, VTC  đang triển khai thực hiện hệ thống tin học toàn doanh nghiệp (triển khai hệ thống ERP) để nâng cao năng suất quản lý trong doanh nghiệp, quản trị doanh nghiệp tốt hơn; xem con người là yếu tố quan trọng trong chính sách kiểm soát chi phí, cụ thể:

· Nâng cao ý thức trách nhiệm của mỗi cá nhân đóng góp trong hoạt động sản xuất kinh doanh.

· Sắp xếp, bố trí nhân sự hợp lý để phát huy tối đa năng suất làm việc của công nhân viên.

· Đẩy mạnh việc xây dựng củng cố và bảo vệ thương hiệu công ty.

8.4 Trình độ công nghệ

Máy móc thiết bị của Công ty chủ yếu là các máy đo hiệu Tektronix (Đức), Hameg (Mỹ), máy hàn TF700E hiệu Page (Mỹ), máy phân tích Logic 34 kênh (Mỹ), máy đo viễn thông E1 của hãng Sunset (Mỹ), máy phân tích tín hiệu R2/CCSNo.7 của hãng Wavetek Wandel Goltermann (Anh), các card tổng đài điện tử phục vụ cho công tác sửa chữa, ứng cứu, xử lý sự cố cho mạng viễn thông.

Để đẩy mạnh công tác lắp đặt thiết bị truy nhập băng rộng, thiết bị truyền dẫn, các nhà trạm thông tin di động, Công ty cũng trang bị thêm các máy đo công suất quang Sunlight OPM, Sunset MTT của hãng Sunset (Mỹ), máy đo sóng di dộng Term của hãng Ericsson (Thụy Điển), máy phân tích sóng di động Site Master S331D của hãng Anritsu (Nhật).

Hiện Trung tâm Sản xuất Thẻ thông minh luôn cập nhật công nghệ mới cho lĩnh vực sản xuất thẻ cào và thẻ SIM/RUIM, Trung tâm đang đầu tư máy móc thiết bị để đáp ứng công xuất 3.500.000 thẻ cào và 250.000 thẻ SIM/RUIM một tuần tại nhà máy mới xây dựng tại khu Công nghệ cao TP. HCM vào năm 2008.

8.5 Quy trình sản xuất

Quy trình sản xuất thẻ cào 

Hình 2: Quy trình sản xuất thẻ cào
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8.6 Tình hình nghiên cứu và phát triển sản phẩm mới

Là một doanh nghiệp có uy tín trong lĩnh vực thương mại và dịch vụ kỹ thuật mạng lưới viễn thông nên VTC luôn chú trọng đến công tác nghiên cứu và phát triển sản phẩm mới. Công ty đã xây dựng được một đội ngũ gồm nhiều thạc sỹ, kỹ sư có kinh nghiệm và có quá trình công tác lâu năm trong lĩnh vực nghiên cứu chế tạo sản phẩm viễn thông.

Sản phẩm đầu tiên của Công ty nghiên cứu sản xuất là một đề tài cấp Nhà nước (Tổng đài kỹ thuật số DTS). Đây là sản phẩm được đánh giá cao và thích hợp với điều kiện hạ tầng viễn thông của nước ta vào giai đoạn trước năm 1998. Sau thành công của Tổng đài DTS, Công ty đã cho ra đời nhiều sản phẩm viễn thông đáp ứng được nhu cầu và sự phát triển của ngành Bưu chính Viễn thông Việt Nam, đó là các sản phẩm: Hệ thống cung cấp thông tin INPROS, thiết bị truy nhập thuê bao VX-AN1 dung lượng 2048 line, sản phẩm thiết bị truy nhập thuê bao (AN2 – Access Nerwork Version 2), Tổng đài tự động phân phối cuộc gọi (Smart Automated Call Distributor).

Hiện nay, Công ty đang hợp tác với Công ty VDI để tập trung nghiên cứu và phát triển hai loại sản phẩm chính: Call center và VAS (value added system), ngoài ra sẽ song song  triển khai một số sản phẩm khác.

Công ty cũng đang hướng đến hai loại hình dịch vụ, đó là cung cấp các dịch vụ liên quan đến Internet (dựa trên nền tảng giấy phép ISP và OSP) và các dịch vụ GTGT liên quan đến mạng thông tin di động.

8.7 Tình hình kiểm tra chất lượng sản phẩm, dịch vụ

Đối với các sản phẩm do Công ty sản xuất

Phòng Giải Pháp Kỹ thuật là bộ phận chịu trách nhiệm về việc kiểm tra chất lượng sản phẩm. Hệ thống tiêu chuẩn mà sản phẩm cần đáp ứng là:

· Phù hợp với khuyến nghị của ITU về truyền dẫn và chuyển mạch.

· Phù hợp với tiêu chuẩn ngành ban hành kèm theo Quyết định của Tổng cục trưởng Tổng cục Bưu điện số 1035/QĐ – KHCN ngày 01/08/1995.

Đối với sản phẩm thẻ cào

Do được sản xuất tự động trên dây chuyền khép kín nên việc kiểm tra chất lượng của sản phẩm được giám sát và phát hiện hoàn toàn bằng máy móc (các thiết bị chuyên dùng). Trong mỗi ca làm việc chỉ cần bố trí 1 chuyên viên theo dõi để kiểm tra và khắc phục khi có sự cố. Tiêu chuẩn kỹ thuật của sản phẩm thẻ cào phù hợp với tiêu chuẩn TC01: 2001/CTYVTC. 

Hiện nay, Công ty đã xây dựng và triển khai áp dụng hệ thống Quản lý chất lượng theo tiêu chuẩn ISO 9001 – 2000 cho Khối Văn Phòng Công ty và Trung tâm sản xuất Thẻ thông minh.

8.8 Hoạt động Marketing

Do tính chất là sản phẩm kỹ thuật chuyên ngành nên hoạt động marketing của VTC chủ yếu là tiếp thị trực tiếp với khách hàng thông qua uy tín, hình ảnh mà Công ty đã nhiều năm xây dựng. Khi có sản phẩm mới, Phòng Kinh doanh sẽ gửi những tài liệu giới thiệu sản phẩm đến những khách hàng cũ và một số khách hàng tiềm năng để tiếp thị và đồng thời kết hợp với quảng cáo trên báo chí chuyên ngành (Tạp chí Bưu chính Viễn thông v.v...). 

Ngoài ra, VTC còn thuê các công ty nghiên cứu về thị trường viễn thông để định hướng chiến lược sản phẩm cho phù hợp với nhu cầu thị trường.

VTC cũng chú trọng công tác quan hệ với công chúng (Public Relation _PR) để xây dựng hình ảnh công ty trong lòng công chúng.

Phụ trách hoạt động marketing là Phòng Kinh doanh với nhân sự là 10 người.

8.9 Nhãn hiệu thương maị, đăng kí phát minh sáng chế và bản quyền

Biểu tượng (logo) của Công ty
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Ý nghĩa
Biểu trưng của VTC được kết hợp từ hai thành phần cơ bản, chữ “vtc telecom” và hoạ tiết motif “hình quỹ đạo với dáng mũi tên định hướng vươn lên”
Biểu trưng được thiết kế theo phong cách words-mark, cho nên tự thân nó nói lên lĩnh vực chuyên môn của thương hiệu. Bằng cách sử dụng font chữ sanserif chân phương kết hợp “hình quỹ đạo với dáng mũi tên định hướng vươn lên” thể hiện sự phát triển không ngừng của VTC luôn phát triển “vươn tới tầm cao” để thành công cùng đối tác, đây cũng là câu slogan thể hiện triết lý kinh doanh của VTC.

Hình thể

Chữ “vtc telecom” tạo thành một nền tảng vững chắc cho sự phát triển bền vững của VTC được motive hóa bằng “hình quỹ đạo với dáng mũi tên định hướng vươn lên”. Sự kết hợp này tạo nên biểu trưng chính cho VTC và cũng là yếu tố quan trọng và cốt lõi của “Hệ thống nhận diện thương hiệu VTC” trong các chiến lược quảng bá và truyền thông thương hiệu.

Màu sắc

Biểu trưng “vtc telecom” sử dụng 2 màu cơ bản, màu xanh navi mang tính cách năng động, mạnh mẽ sẵn sàng vượt mọi thử thách cùng với màu xanh da trời là màu sắc nói lên tính công nghệ hiện đại, nó thể hiện sự phát triển của VTC không chỉ có nguồn lực nhân sự vững mạnh mà còn dựa trên nền tảng công nghệ hiện đại. Sự kết hợp màu sắc mang tính tương hỗ trên đã tạo nên một biểu trưng “vtc telecom” thực sự hài hòa, năng động và hiện đại. Đây cũng là màu sắc cơ bản và đặc trưng của thương hiệu “vtc telecom”.

Sự kết hợp hai yếu tố “chữ” và “hình” đã tạo nên một biểu trưng VTC thỏa mãn hai tiêu chí cơ bản “chiến lược” và “ứng dụng” mà mọi Biểu trưng bất kỳ cần phải có. Điều quan trọng là nó phù hợp với tư duy mới trong công cuộc xây dựng và phát triển thương hiệu VTC trong thời kỳ Hội nhập.

8.10 Thị phần và đối thủ

Lĩnh vực cung cấp các dịch vụ kỹ thuật (Bảo dưỡng, sửa chữa và lắp đặt thiết bị viễn thông)
Các công ty hiện cung cấp các dịch vụ kỹ thuật và hỗ trợ kỹ thuật các hệ thống tổng đài cho các Bưu điện tỉnh thành trong cả nước bao gồm: Công ty Cổ phần Viễn thông VTC, Công ty Thiết bị Điện thoại (VITECO), Công ty Cổ phần Viễn thông Tin học Bưu điện (CT–IN), Công ty Cổ phần Dịch vụ Kỹ thuật Viễn thông (TST), Công ty liên doanh VKX... 

· Về bảo dưỡng (tổng đài), theo số liệu thống kê hiện tại của VNPT thì VTC chiếm 45%, VITECO chiếm 35%, CT–IN chiếm 11%, TST chiếm 9% thị phần của thị trường bảo dưỡng tổng đài trên mạng viễn thông cố định các tỉnh thành phố ngoại trừ khu vực Hà Nội và Thành phố Hồ Chí Minh; lần lượt tương đương với mức sản lượng là: 1.125.000 line/lần/năm, 875.000 line/lần/năm, 275.000 line/lần/năm, 225.000 line/lần/năm. Như vậy, trong lĩnh vực này VTC chiếm thị phần lớn nhất trên cả nước và đang được VNPT đánh giá cao.

· Về hoạt động sửa chữa thì VTC đang có một đội ngũ kỹ sư và kỹ thuật viên chuyên nghiệp, lành nghề được đánh giá cao từ phía khách hàng. Công ty đang cố gắng mở rộng thị phần sửa chữa.
·  Về lắp đặt thiết bị tổng đài cố định, thị phần hiện tại của VTC chiếm một tỷ lệ không lớn trong tổng thị trường, do có rất nhiều đơn vị xây lắp vừa được thành lập, tiến hành đấu thầu giá thấp để dành thầu. Định hướng của VTC là làm thầu phụ cho các đối tác nước ngoài, công việc đòi hỏi trình độ kỹ thuật cao, phù hợp với lợi thế sở hữu một đội ngũ cán bộ kỹ thuật lành nghề của VTC, áp lực về tiến độ công việc và đòi hỏi về quy cách nghiêm ngặt nhưng đơn giá thực hiện cao hơn nhiều lần.

Lợi thế của VTC so với đối thủ cạnh tranh là Công ty có một lực lượng kỹ thuật đông đảo được đào tạo chính quy tại các trường đại học trong và ngoài nước, có nhiều kinh nghiệm được khách hàng và VNPT đánh giá cao, có thể đáp ứng được yêu cầu ngày càng khắt khe của thị trường. 

Trong gần 19 năm hoạt động, VTC đã nghiên cứu chế tạo nhiều thế hệ tổng đài điện tử số dung lượng nhỏ; lắp đặt, bảo dưỡng và sửa chữa cho hầu hết các loại tổng đài trung tâm của các hãng như: Tổng đài 1000E10 (ALCATEL – Pháp); ERICSSON-AXE10 (Ericsson – Thụy Điển); TDX1B (LG – Hàn Quốc); EWSD (SIEMENS – Đức); S12 (SHANGHAI BELL – Mỹ và Trung Quốc); Neax 61E, Sigma, XS (NEC – Nhật) và một số thiết bị truy nhập thuê bao như HTC-1100E (Hitron-Đài Loan); MA5000 (Huawei-Trung Quốc); ULC – 1000 (OPNET – Đài Loan); AN – 2000 (UTStarcom – Mỹ) và thiết bị DSLAM.

Lĩnh vực thương mại
Ngoài việc cung cấp các sản phẩm của Công ty, VTC còn phân phối thiết bị truy nhập thuê bao HTC-1100E (Hitron-Đài Loan), MA5000 (Huawei-Trung Quốc). Công ty là đối tác độc quyền phân phối thiết bị truy nhập thuê bao của Hitron tại thị trường phía Nam từ Quảng Trị trở vào và là đại lý phân phối cho Huawei về các dòng sản phẩm truyền dẫn quang, DSLAM (các dịch vụ XDSL). Do thị trường của lĩnh vực này rất lớn nên thị phần của Công ty mới chỉ chiếm tỷ lệ không đáng kể. Thiết bị DSLAM là một loại sản phẩm mới trong lĩnh vực viễn thông, thị trường của sản phẩm này mới phát triển tại Việt Nam.

Hiện tại, hoạt động thương mại đang bị cạnh tranh rất khốc liệt của các công ty trong ngành như: Công ty Thiết bị Bưu điện (POSTEF),  Công ty Cổ phần Viễn thông Tin học (CT-IN), Công ty KASATI và một số Công ty TNHH khác. 

Lợi thế của VTC so với các đối thủ khác trong hoạt động thương mại là Công ty có khả năng duy trì hệ thống hoạt động sau khi lắp đặt và dịch vụ hỗ trợ sau bán hàng là tốt. Đây là điều quan trọng đối với các sản phẩm viễn thông. Bên cạnh đó, VTC cũng có một mức giá cạnh tranh và đặc biệt còn có chính sách cho trả chậm đối với khách hàng.

Lĩnh vực sản xuất thẻ cào cho dịch vụ trả tiền trước
Trước đây sản phẩm thẻ điện thoại trả trước (thẻ cào) phải nhập khẩu hoàn toàn, hiện nay đã được sản xuất trong nước. 

Hiện tại, cả nước có 2 đơn vị sản xuất cung cấp lớn cho ngành bưu điện là: Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh của VTC và Xí nghiệp In Bưu điện trong đó VTC chiếm 30% thị phần và Xí nghiệp In Bưu điện chiếm 70% thị phần. Lợi thế của Xí nghiệp In Bưu điện là đơn vị có nhiều máy móc thiết bị chuyên ngành và có quá trình hoạt động lâu năm. 

Đối với ngoài ngành bưu điện, hiện có 01 công ty cung cấp thẻ cào cạnh tranh với Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh là Công ty TNHH Thẻ thông minh MK (công ty liên doanh với nước ngoài). MK và VTC cùng nhau chia sẻ mỗi bên 50% thị phần. Lợi thế của MK là có vốn đầu tư mạnh từ đối tác nước ngoài, khả năng cạnh tranh cao.

Ngoài ra, Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh còn phải cạnh tranh với sản phẩm có xuất xứ từ Trung Quốc, Đài Loan, Singapore, Ấn Độ,…có giá cả rất cạnh tranh. Hướng sản xuất của Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh trong thời gian tới là tập trung nâng cao năng lực sản xuất, lựa chọn công nghệ tối ưu, nâng cao chất lượng sản phẩm sản xuất các loại thẻ: thẻ cào IC Card, Simcard v.v... nhằm tận dụng tối đa lợi thế về mặt kỹ thuật của VTC.

8.11 Các hợp đồng lớn đang được thực hiện hoặc đã được ký kết

VTC đã thực hiện ký kết nhiều hợp đồng lớn về cung cấp dịch vụ, sản phẩm cụ thể:

Về bảo dưỡng lắp đặt

Công ty có những thỏa thuận về mặt nguyên tắc với 32 tỉnh thành phố khu vực phía Nam từ Quảng Trị trở vào. Những thỏa thuận bao gồm việc thực hiện bảo dưỡng định kỳ (2 lần/năm) và những hoạt động ứng cứu đột xuất khi có sự cố. Một số hợp đồng chính về lắp đặt bảo dưỡng và bán sản phẩm trong năm 2007 đã và đang thực hiện như sau:

Bảng 9: Danh mục các hợp đồng về lắp đặt, bảo dưỡng 

	Stt
	Tên các hợp đồng
	Khách hàng
	Giá trị

(triệu đồng)
	Hoàn thành

	1
	Bảo dưỡng EWSD
	Bưu điện Bình Dương
	280 
	2007

	2
	Bảo dưỡng EWSD
	Bưu điện Bình Phước
	70 
	2007

	3
	Bảodưỡng tổng đài S12
	Bưu điện Bình Thuận
	93 
	2007

	4
	Bảodưỡng tổng đài Neax
	Bưu điện Bình Thuận
	160 
	2007

	5
	Bảo dưỡng tổng đài Neax
	Bưu điện Quảng Ngãi
	150 
	2007

	6
	Bảo dưỡng tổng đài Axe
	Bưu điện Gia Lai
	200 
	2007

	7
	Bảo dưỡng tổng đài Axe
	Bưu điện Kom Tum
	150 
	2007

	8
	Lắp đặt tổng đài E10B
	Bưu điện Huế
	2.300
	12/2007

	9
	Lắp đặt tổng đài AXE
	Công ty VT ĐakLak
	1.500
	12/2007

	10
	Lắp đặt tổng đài EWSD
	Bưu điện An Giang
	1.500
	5/2008

	11
	Lắp đặt tổng đài E10B
	Bưu điện Sóc Trăng
	1.800
	12/2007

	12
	Lắp đặt tổng đài EWSD
	Bưu điện Ninh thuận
	540 
	12/2007

	13
	Lắp đặt DSLAM
	Huawei
	5.000
	12/2007

	14
	Lắp đặt truyền dẫn quang
	Huawei
	1.500
	2/2008

	15
	Lắp đặt BTS
	Huawei
	1.000
	3/2008


Nguồn: VTC

Về hoạt động thương mại

Một số hợp đồng chính về hoạt động thương mại trong năm 2007 đã và đang thực hiện như sau:

Bảng 10: Danh mục các hợp đồng thương mại 

	Stt
	Tên các hợp đồng
	Khách hàng
	Giá trị

(triệu đồng)
	Khởi công
	Hoàn thành

	1
	Cung cấp và lắp đặt thiết bị V5.2
	Bưu điện Kiên Giang
	5.000
	10/2007
	12/2007

	2
	Cung cấp hệ thống Call Center
	Bưu điện Kiên Giang
	2.000
	11/2007
	12/2007

	3
	Cung cấp thiết bị V5.2 Siemens
	Bưu điện Đồng Tháp
	1.000
	09/2007
	11/2007

	4
	Cung cấp thiết bị lợi dây E77
	Cty Điện thoại Đông TP
	1.500
	07/2007
	11/2007

	5
	Cung cấp thiết bị V5.2
	Công ty EVN Telecom
	1.200
	07/2007
	11/2007

	6
	Cung cấp thiết bị V5.2
	Bưu điện Ninh Thuận
	1.300
	11/2007
	12/2007

	7
	Thiết bị truyền dẫn quang và sửa chữa
	Bưu điện Quảng Trị
	600
	8/2007
	11/2007

	8
	Card SLMA
	Bưu điện Vĩnh Long
	1.800
	6/2007
	10/2007

	9
	Card PHMA
	Bưu điện Vĩnh Long
	400
	6/2007
	10/2007

	10
	Cáp feeder
	Vinaphone
	1.000
	6/2007
	11/2007

	11
	Giao diện V5.2
	Bưu điện Tây Ninh
	1.200
	4/2007
	7/2007

	12
	Thiết bị V5.2
	EVN Telecom
	700
	11/2007
	3/2008


Nguồn: VTC
Khách hàng của Trung tâm Sản xuất Thẻ
Trung tâm Sản xuất Thẻ của VTC đã ký hợp đồng cung cấp thẻ cào và thẻ SIM cho một số đối tác như:

· Tổng Công ty Viễn thông Quân đội (Viettel)– Công ty Điện thoại Di động Viettel Mobile;

· Tổng Công ty Viễn thông Quân đội (Viettel)– Công ty Công nghệ Thông tin Viettel Internet;

· Tổng Công ty Viễn thông Quân đội (Viettel)– Trung tâm Điện thoại Cố định;

· Công ty Cổ phần Dịch vụ Bưu chính Viễn thông Sài Gòn (SPT)– Trung tâm điện thoại di động CDMA (Sfone);
· Công ty Cổ phần Dịch vụ Bưu chính Viễn thông Sài Gòn (SPT)– Trung tâm Viễn thông IP;

· Công ty Cổ phần Dịch vụ Bưu chính Viễn thông Sài Gòn (SPT) – Trung tâm Điện thoại  Cố định;

· Công ty Dịch vụ Viễn thông (Vinaphone);

· Công ty Dịch vụ Viễn thông Sài Gòn – Bưu điện thành phố HCM (City phone);
· Công ty Điện thoại Đông thành phố HCM;
· Công ty Điện thoại Tây thành phố HCM;
· Viện Công nghệ Thông tin Netnam;

· Công ty Cổ phần Dịch vụ Trực tuyến FPT;
· Công ty Cổ phần Dịch vụ Internet Một Kết Nối OCI;

· Công ty Cổ phần Điện tử – VNGT;

· Công ty TNHH Châu Á Mềm;

·  Công ty Thế giới Ảo – Hanoitelecom (Game Khan online);
· Công ty Cổ phần Mạng FPT (Game PTV, MUVN);
· Công ty Quang Minh D.E .C - VASC (Game Con đường đế vương – RYL II);
· Công ty Cổ phần Tin Học Viễn thông Châu Phong (Phone Internet);
· Công ty TNHH Công nghệ Phát triển Thông tin Đạt Thịnh (Phone Internet);
· Công ty Truyền hình VTC– Chi nhánh Công ty Đầu tư Phát triển CNTT (Game online, Tivi Mobile, ….);
· Công ty Phần mềm Định luật Lawsoft;
· Công ty Cổ phần Mạng truyền thông Quốc tế (Incomenet);
· Công ty Cổ phần Kido (Thẻ khuyến mãi);
· Và một số công ty khác kinh doanh dịch vụ mạng..
9. Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh trong giai đoạn 2005 - quí 1 năm 2008 

9.1 Tóm tắt một số chỉ tiêu về hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty trong giai đoạn 2005 – quí 1 năm 2008
Chi tiết kết quả sản xuất, kinh doanh của Công ty năm 2005 đến quí 1 năm 2008 được thể hiện trong Bảng 11 dưới đây.

Bảng 11: Kết quả SX-KD của VTC  năm 2005- quí 1 năm 2008
Đơn vị: VNĐ

	TT
	Chỉ tiêu
	Năm 2005
	Năm 2006
	Năm 2007
	Quí 1 Năm 2008

	1
	Tổng giá trị tài sản
	  70.949.331.176 
	82.093.566.217
	111.204.497.663
	106.021.885.338 

	
	% tăng giảm so với cùng kỳ năm trước
	12,75%
	15,71%
	35,46%
	37,73%

	2
	Doanh thu thuần
	112.986.185.166 
	107.107.914.292 
	85.619.076.213
	13.417.985.218 

	
	% tăng giảm so với cùng kỳ năm trước
	31,24%
	-5,20%
	-20,06%
	-3,5%

	3
	Lợi nhuận từ hoạt động kinh doanh
	   12.027.797.786 
	5.541.006.289 
	6.939.913.663
	713.391.846

	
	% tăng giảm so với cùng kỳ năm trước
	-6,20%
	-53,93%
	25,25%
	15.957,30%

	4
	Lợi nhuận khác
	166.756.191 
	250.818.879 
	88.245.603
	(29.225.431)

	5
	Lợi nhuận trước thuế
	12.194.553.977 
	5.791.825.168 
	7.028.159.266
	684.166.415 

	6
	Lợi nhuận sau thuế
	10.496.182.809 
	5.791.825.168 
	5.829.926.207
	615.749.773 

	
	% tăng giảm so với cùng kỳ năm trước
	-9,00%
	-44,82%
	0,66%
	11.259,36%

	
	   - Lợi ích của cổ đông thiểu số 
	3.266.069.882
	1.518.962.364
	1.543.453.865
	 872.633.998 

	
	   - Lợi nhuận sau thuế của cổ đông cty mẹ
	7.230.112.927
	3.425.371.766
	4.286.472.342
	(256.884.225)

	7
	Tỷ lệ lợi nhuận sau thuế trả cổ tức (%)
	68,83%
	69,28%
	77,08%
	

	8
	Tỷ lệ cổ tức (%)
	13,5%
	8% 
	-
	


Nguồn: Báo cáo đã được kiểm toán năm 2005, 2006 và 2007 và BCTC Quí 1 năm 2008 của VTC.
9.2 Những nhân tố ảnh hưởng đến hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty

Doanh thu của Công ty năm 2007 đạt 85.619 triệu đồng, giảm 20,06% so với năm trước. Nguyên nhân chính do:

· Chính sách của Tập đoàn về việc đầu tư tập trung hệ thống truy nhập thuê bao đa dịch vụ, hệ thống triển khai dịch vụ xDSL (DSLAM), hệ thống truyền dẫn quang SDH. Với khách hàng truyền thống là các Bưu điện tỉnh/thành, VTC đã không thực hiện được nhiều dự án vốn đã được thiết lập thử nghiệm, chạy thử các hệ thống trên.

· Tình hình giá đồng thế giới tăng cao, do đó cáp đồng trong nước cũng theo chiều hướng tăng mạnh nên các dự án cần cung cấp cáp của các Bưu điện tỉnh/thành phố đều phải hủy hoặc đấu thầu lại do tổng giá trị dự thầu của các nhà thầu quá cao, vượt quá dự toán. 

· Sự cạnh tranh ngày càng gia tăng của nhiều nhà cung cấp thiết bị trong lĩnh vực thương mại

· Dịch vụ kỹ thuật bị cạnh tranh do quá trình đấu thầu lắp đặt và xuất hiện thêm  nhiều đơn vị bảo dưỡng hệ thống Tổng đài điện thoại

Lợi nhuận sau thuế của Công ty năm 2007 đạt 5.830 triệu đồng, tăng  17,92% so với năm trước là do năm 2007 Công ty chủ trương không kinh doanh sản phẩm cáp do lợi nhuận thấp mà chú trọng đưa ra các giải pháp kỹ thuật, tối ưu mạng lưới và cung cấp thiết bị; làm nhà thầu phụ cho các hãng viễn thông lớn về lắp đặt thiết bị ADSL, thiết bị truyền dẫn, BTS; chú trọng hoạt động sửa chữa thiết bị và duy trì nâng cao công tác bảo dưỡng tổng đài. Do vậy, doanh thu năm 2007 tuy không đạt kế hoạch nhưng lợi nhuận lại tăng cao hơn lợi nhuận thực hiện năm 2006.

10. Vị thế của Công ty so với các doanh nghiệp khác trong cùng ngành

10.1  Vị thế của Công ty so với các doanh nghiệp khác trong cùng ngành

Từ khi được cổ phần hóa từ năm 1999,  sau gần 8 năm hoạt động dưới hình thức Công ty cổ phần, Công ty Cổ phần Viễn thông VTC đã đạt được những bước tiến dài, hoạt động có hiệu quả, tạo được sự tin tưởng, tín nhiệm của cổ đông và  khách hàng. VTC đã và đang từng bước phát triển, mở rộng lĩnh vực kinh doanh và phạm vi kinh doanh nhằm tìm kiếm các cơ hội kinh doanh mang lại nhiều lợi nhuận cho công ty. 

VTC là đơn vị hàng đầu trong lĩnh vực cung cấp các dịch vụ kỹ thuật viễn thông và được Tổng Công ty Bưu chính Viễn thông Việt Nam (VNPT) nay là Tập Đoàn Bưu chính Viễn thông Việt Nam đánh giá cao. Hiện nay, VTC là đơn vị cung cấp các dịch vụ kỹ thuật và hỗ trợ kỹ thuật các hệ thống tổng đài, thương mại các sản phẩm viễn thông cho các Bưu điện tỉnh thành trong cả nước, thầu phụ về lắp đặt thiết bị cho các hãng viễn thông nổi tiếng.

Về lĩnh vực kinh doanh thương mại các sản phẩm viễn thông chuyên dụng, Công ty là đại lý cung cấp độc quyền sản phẩm của HiTron (Đài Loan), E 77 (Hungary) và là nhà phân phối lớn các sản phẩm của Huawei (Trung Quốc) tại thị trường Việt Nam. Mức tăng trưởng doanh thu trung bình của hoạt động này hàng năm khá cao (hơn 50%).

Trong hoạt động sản xuất kinh doanh thẻ thông minh, Trung tâm Sản xuất Thẻ của Công ty là một trong hai đơn vị đầu tiên của cả nước tham gia lĩnh vực này. 

Đối với lĩnh vực nghiên cứu và chế tạo tổng đài, thiết bị truy nhập thuê bao và một số thiết bị viễn thông khác, Công ty là doanh nghiệp cho ra đời những sản phẩm đầu tiên và sản phẩm của Công ty được tiêu thụ rộng rãi trong mạng lưới viễn thông của cả nước.

10.2  Đánh giá sự phù hợp của Công ty trong định hướng phát triển của ngành

Bưu chính viễn thông là một ngành kinh tế trọng điểm đặc biệt trong thời đại công nghệ tin học và kinh tế tri thức. Theo số liệu thống kê của Bộ Bưu chính Viễn thông, tốc độ tăng trưởng doanh thu chung của ngành công nghệ thông tin và truyền thông trong 5 năm qua đạt mức trung bình 12%/năm. Theo định hướng phát triển ngành của Bộ Bưu chính Viễn thông đến năm 2010, mật độ điện thoại bình quân đạt 29 máy/100 dân; đạt bình quân hơn 60% số hộ gia đình có máy điện thoại, thành thị bình quân 100% số hộ gia đình có máy điện thoại; cung cấp rộng rãi dịch vụ Internet tới các viện nghiên cứu, các trường đại học, trường phổ thông, bệnh viện trong cả nước. Tuy nhiên, mật độ điện thoại như vậy còn thấp và cước phí còn cao so với khu vực và thế giới. Bên cạnh đó, với những cam kết để hội nhập nền kinh tế với khu vực và thế giới, những áp lực giảm giá cước viễn thông của Chính phủ nhằm cải thiện và kêu gọi đầu tư nước ngoài và khuyến khích đầu tư trong nước hứa hẹn sự tăng trưởng cao hơn nữa về thị trường viễn thông. Theo nghiên cứu của Ngân hàng Thế giới (WB), Việt Nam đã đầu tư cho Viễn thông và công nghệ thông tin trong năm 2001 là 2.124 triệu dollar Mỹ. Trong kế hoạch 5 năm (2006-2010) của Tổng công ty Bưu chính Viễn thông Việt Nam (VNPT), tổng vốn đầu tư xây dựng cơ bản dự kiến đạt 35.000 tỷ đồng trở lên (tương đương khoảng trên 2.215 triệu USD). Nếu tính cả các nhà khai thác dịch vụ viễn thông mới như: Tổng công ty Viễn thông Quân đội (Viettel), Công ty Cổ phần  Viễn thông Sài Gòn (Saigon Postel),  Công ty Viễn thông Điện lực, Công ty  Cổ phần Viễn thông Hà Nội (Hanoi Telecom) thì tổng mức đầu tư là rất lớn khoảng 4-5 tỷ USD. Đây là một thị trường rộng lớn cho các nhà cung cấp thiết bị và dịch vụ kỹ thuật mạng lưới. Đây chính là một cơ hội rất lớn cho các doanh nghiệp hoạt động trong lĩnh vực này, tuy nhiên mức độ cạnh tranh cũng sẽ gia tăng do phải đương đầu với các công ty nước ngoài giàu tiềm lực về kỹ thuật, công nghệ, tài chính và kinh nghiệm thương trường.

11. Chính sách của Công ty đối với người lao động

Tính đến 31/12/2007, Công ty đang sử dụng 220 lao động, trong đó 80 lao động có hợp đồng lao động không xác định thời hạn (chiếm 36,36%).

Nguyên tắc phân phối tiền lương cho người lao động:

· Lương trả theo Hợp đồng lao động, và Thỏa ước lao động tập thể phù hợp với các quy định của pháp luật; khuyến khích, động viên khả năng đóng góp của Người lao động trong Công ty; dung hòa lợi ích Người lao động và các Cổ đông. 

· Phân phối tiền lương: Thu nhập của lao động gồm lương hợp đồng và lương hiệu quả được trả theo các yếu tố, thực tế công việc mà Người lao động đảm nhiệm; giá của thị trường lao động hiện hành cho công việc đảm nhiệm; mức độ trách nhiệm và rủi ro trong công việc của các cán bộ quản lý; mức độ đóng góp của Người lao động trong hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty và theo thoả thuận trực tiếp giữa Người sử dụng lao động và Người lao động.   

· Gắn việc phân phối tiền lương với quản lý và sử dụng lao động hợp lý của các bộ phận trên cơ sở sử dụng các nguồn nhân lực hiện có để sản xuất kinh doanh đạt hiệu quả cao nhất.

Chú trọng công tác đào tạo chính là điểm mạnh của Công ty. Hiện tại, Công ty trích từ 1-2% doanh thu hàng năm để chi cho đào tạo, đào tạo lại và nâng cao tay nghề cho cán bộ công nhân viên Công ty kể cả đào tạo ở nước ngoài.

· Công tác đào tạo phải xuất phát từ yêu cầu công việc, thực tế của sản xuất kinh doanh, gắn công tác đào tạo với kế hoạch sử dụng sau đào tạo và đáp ứng công tác quy hoạch cán bộ theo định hướng đổi mới phát triển của Công ty.

· Công tác đào tạo nhằm xây dựng đội ngũ cán bộ, người lao động có phẩm chất đạo đức tốt, có trình độ về mọi mặt về lý luận chính trị, quản lý, chuyên môn nghiệp vụ, đáp ứng kịp thời yêu cầu trước mắt và lâu dài của Công ty.

· Chế độ, chính sách trong công tác đào tạo đảm bảo nguyên tắc khách quan, công bằng và minh bạch.

Ngoài các chính sách nói trên, các chính sách khác được áp dụng theo đúng Luật Lao động như người lao động được ký kết hợp đồng lao động, được trả lương theo đúng nội dung hợp đồng lao động và theo Luật Lao động của Việt Nam quy định, được tạo điều kiện thuận lợi trong lao động và học tập, được bảo hiểm xã hội, bảo hiểm y tế trong quá trình làm việc, v.v…

Hiện tại, việc tuyển dụng lao động mới của Công ty được thực hiện dựa trên nguyên tắc:

· Tuyển dụng lao động khi Công ty có nhu cầu bổ sung lao động.

· Tuyển dụng lao động có trình độ học vấn và trình độ chuyên môn nghiệp vụ phù hợp với nhu cầu sử dụng lao động và có khả năng phát triển theo ngành nghề của Công ty. Không tuyển dụng lao động không phù hợp yêu cầu sản xuất kinh doanh của Công ty.

12. Chính sách cổ tức

Cổ tức được trích từ lợi nhuận của Công ty, cổ tức được chi trả cho cổ đông khi Công ty kinh doanh có lãi, đã hoàn thành nghĩa vụ nộp thuế và các nghĩa vụ tài chính khác theo quy định của pháp luật.

Số cổ tức được chia cho các cổ đông theo phần vốn góp. Tùy tình hình đặc điểm kinh doanh cho phép, HĐQT có thể tạm ứng cổ tức cho các cổ đông theo 06 (sáu) tháng 01 (một) lần.

Tỷ lệ cổ tức sẽ được Đại hội đồng cổ đông quyết định dựa trên cơ sở đề xuất của Hội đồng quản trị, với căn cứ là kết quả hoạt động kinh doanh của năm hoạt động và phương án hoạt động kinh doanh của các năm tới.

Kể từ năm 2011, tỷ lệ chi trả cổ tức được Công ty dự kiến duy trì khoảng 12-13%/năm do các năm đầu VTC đầu tư cho các dự án nên chưa mang lại lợi nhuận. Phần lợi nhuận giữ lại được tích lũy để phát triển sản xuất kinh doanh nhằm đem lại các lợi ích lâu dài cho các Cổ đông.

Trong năm 2006, Đại hội đồng Cổ đông Công ty đã thông qua mức chi trả cổ tức bằng cổ phiếu với tỷ lệ là 8% và dự kiến sẽ chi trả ở mức 13,5% trong năm 2007.

13. Tình hình tài chính

13.1  Các chỉ tiêu cơ bản

Các chỉ tiêu cơ bản bao gồm các mục như tỷ lệ khấu hao của tài sản cố định, mức lương bình quân của cán bộ công nhân viên, các khoản nộp theo luật định, tỉ lệ trích lập các quỹ và tình hình công nợ hiện nay.

· Trích khấu hao tài sản cố định: Tỷ lệ khấu hao tài sản cố định của Công ty hiện đang áp dụng theo phương pháp đường thẳng được quy định tại Quyết định số 206/2003/QĐ-BTC ngày 12/12/2003 của Bộ Tài chính về ban hành chế độ quản lý, sử dụng và trích khấu hao tài sản cố định. Thời gian khấu hao cụ thể như sau:

	
	Thời gian khấu hao (năm)

	Nhà cửa, vật kiến trúc
	10-25

	Máy móc thiết bị
	5-6

	Phương tiện vận tải, thiết bị truyền dẫn
	6-10

	Thiết bị văn phòng
	3-5


· Mức lương bình quân: Thu nhập bình quân của người lao động của Công ty năm 2006 là 3.500.000 đồng/người/tháng.

· Thanh toán các khoản nợ đến hạn: Công ty Cổ phần Viễn thông VTC thực hiện đầy đủ việc thanh toán các khoản nợ đến hạn phải trả. Theo báo cáo tài chính năm 2007, tại thời điểm 31/12/2007, Công ty không có bất kỳ khoản nợ quá hạn nào.

· Các khoản phải nộp theo luật định: Công ty thực hiện đầy đủ việc nộp thuế hàng năm cho Nhà nước theo đúng luật định.

· Trích lập các quỹ theo luật định: Công ty trích lập và sử dụng các quỹ theo các quy định về quản lý tài chính và hạch toán kinh doanh của Công ty được Hội đồng Quản trị thông qua hàng năm. Trước khi phân chia cổ tức cho các cổ đông, Công ty trích lập các quỹ như sau: 

· Quỹ Đầu tư Phát triển: trích 10 % Lợi nhuận sau thuế.

· Quỹ Dự phòng Tài chính: trích 5% Lợi nhuận sau thuế và được trích cho đến khi Quỹ Dự Trữ bằng 10% Vốn Điều lệ của Công ty. 

· Quỹ Khen thưởng: trích 5% Lợi nhuận sau thuế.

· Quỹ Phúc lợi: trích 5% Lợi nhuận sau thuế.

· Tổng nợ phải thu ngắn hạn quí 1 năm 2008: 61.554.447 đồng
· Tổng nợ phải trả quí 1 năm 2008 :  56.686.531.525 đồng  (trong đó vay và nợ dài hạn: 8.632.077.443 đồng)

· Tình hình công nợ đến 31/03/2008
Bảng 12: Các khoản phải thu năm 200 5- quí 1 năm 2008
Đơn vị tính: triệu đồng 
	TT
	Chỉ tiêu
	Năm 2005 (1)
	Năm 2006 (2)
	Năm 2007 (3)
	Quí 1 Năm 2008 (4)

	
	
	Số tiền
	Quá hạn
	Số tiền
	Quá hạn
	Số tiền
	Quá hạn
	Số tiền
	Quá hạn

	1
	Phải thu khách hàng
	17.333 
	0
	28.109 
	0
	54.563 
	0
	44.827
	0

	2
	Trả trước cho người bán
	     727 
	0
	  1.817 
	0
	10.153 
	0
	12.766
	0

	3
	Phải thu nội bộ
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	4
	Phải thu theo tiến độ kế hoạch hợp đồng xây dựng
	 3.258 
	
	  8.343 
	
	6.582 
	
	3.194
	0

	5
	Các khoản phải thu khác
	2.051 
	0
	  4.210 
	0
	1.180
	0
	767
	0

	6
	Dự phòng các khoản phải thu khó đòi
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Tổng cộng
	23.372
	0
	42.480
	0
	72.480
	0
	61.554
	0


Nguồn:

 (1) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2005 đã được kiểm toán bởi Công ty AFC
(2) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2006 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC

(3) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2007 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC
(4) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính quí 1 năm 2008  của Công ty VTC
Bảng 13: Các khoản phải trả năm 2005- quí 1 năm 2008
        Đơn vị tính: triệu đồng
	TT
	Chỉ tiêu
	Năm 2005 (1)
	Năm 2006 (2)
	Năm 2007 (3)
	 Quí 1 Năm 2008 (4)

	
	
	Số tiền
	Quá hạn
	Số tiền
	Quá hạn
	Số tiền
	Quá hạn
	Số tiền
	Quá hạn

	I
	Nợ ngắn hạn
	24.755
	0
	34.962
	0
	55.704
	0
	48.054
	0

	1
	Vay ngắn hạn
	       2.120 
	0
	    8.638 
	0
	8.999 
	0
	8.421
	0

	2
	Phải trả cho người bán
	       9.036 
	0
	  17.192 
	0
	36.095 
	0
	32.093
	0

	3
	Người mua trả tiền trước
	       6.226 
	0
	    5.049 
	0
	1.375 
	0
	1.391
	0

	4
	Thuế và các khoản phải nộp cho NN
	       1.397 
	0
	        894 
	0
	1.706
	0
	1.358
	0

	5
	Phải trả công nhân viên
	        2.646 
	0
	     1.443 
	0
	2.749
	0
	178
	0

	6
	Phải trả theo tiến độ kế hoạch hợp đồng xây dựng
	         233 
	0
	       233 
	0
	645 
	0
	333
	0

	7
	Phải trả phải nộp khác
	       3.094 
	0
	     1.510 
	0
	4.132
	0
	4.278
	0

	8
	Chi phí phải trả
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	II
	Nợ dài hạn
	2.011
	0
	523
	0
	6.639
	0
	8.632
	0

	1
	Vay dài hạn
	1.846
	0
	380
	0
	6.583
	0
	8.635
	0

	2
	Phải trả dài hạn khác
	165
	0
	142
	0
	55
	0
	-3
	0

	Tổng cộng
	26.767
	0
	35.485
	0
	62.343
	0
	56.686
	0


Nguồn:

 (1) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2005 đã được kiểm toán bởi Công ty AFC
(2) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2006 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC

(3) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2007 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC
(4) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính quí 1 năm 2008  của Công ty VTC
13.2  Các chỉ tiêu tài chính chủ yếu

Bảng 14: Các chỉ tiêu tài chính chủ yếu năm 2005- Quí 1 năm 2008 
	Chỉ tiêu
	ĐVT
	       2005 (1)
	2006 (2)
	2007 (3)
	Quí 1 năm 2008)

	1. Chỉ tiêu về khả năng thanh toán
	
	
	
	
	

	+ Hệ số thanh toán ngắn hạn:

TSLĐ/Nợ ngắn hạn
	Lần
	2,31
	2,00
	1,82
	1,98

	+ Hệ số thanh toán nhanh:

(TSLĐ - Hàng tồn kho)/Nợ ngắn hạn 
	Lần
	1,73
	1,52
	1,46
	1,5

	2, Chỉ tiêu về cơ cấu vốn
	
	
	
	
	

	+ Hệ số Nợ/Tổng tài sản
	%
	37,73
	43,23
	56,06
	53,47

	+ Hệ số Nợ /Vốn chủ sở hữu
	%
	77,42
	96,16
	165,53
	148,64

	3, Chỉ tiêu về năng lực hoạt động
	
	
	
	
	

	+ Vòng quay hàng tồn kho:

Giá vốn hàng bán/Hàng tồn kho bình quân 
	Vòng
	6,57
	5,58
	3,46
	0,43

	+ Doanh thu thuần/Tổng tài sản
	Vòng
	1,60
	1,30
	0,77
	0,13

	4, Chỉ tiêu về khả năng sinh lời
	
	
	
	
	

	+ Hệ số Lợi nhuận sau thuế/Doanh thu thuần
	%
	9,69
	4,62
	6,81
	4,59

	+ Hệ số Lợi nhuận sau thuế/Tổng tài sản
	%
	14,80
	6,02
	5,24
	0,58

	+ Hệ số Lợi nhuận sau thuế/Nguồn vốn chủ sở hữu
	%
	30,36
	13,40
	11,38
	-0,67

	+ Hệ số Lợi nhuận từ hoạt động kinh doanh/Doanh thu thuần
	%
	10,65
	5,17
	8,21
	5,32


Nguồn:

 (1) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2005 đã được kiểm toán bởi Công ty AFC
(2) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2006 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC

(3) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính 2007 đã được kiểm toán bởi Công ty AISC
(4) Số liệu lấy từ báo cáo tài chính quí 1 năm 2008  của Công ty VTC
Các chỉ tiêu tài chính của VTC năm 2006 so với 2005 có bị sụt giảm, phần lớn do chính sách giá đầu ra bị điều chỉnh giảm đáng kể (đơn giá dịch vụ bảo dưỡng thiết bị viễn thông, giá sản xuất  thẻ …) trong khi chi phí đầu vào chịu nhiều ảnh hưởng của giá cả thị trường lại tăng nhanh, một phần ảnh hưởng bởi yếu tố khách quan từ những vụ việc tiêu cực trong ngành bưu chính viễn thông (Bưu điện tỉnh là khách hàng lớn của VTC).  Để đối đầu với những trở ngại nêu trên, VTC đã và đang tích cực hoạt động mở rộng danh mục khách hàng ngoài ngành, đầu tư vào các dự án, lĩnh vực mới. Năm 2007 các chỉ tiêu về SXKD cải thiện hơn so với năm 2006.

14. Hội đồng quản trị, Ban giám đốc, Ban kiểm soát

14.1  Danh sách Hội đồng quản trị

14.1.1. Ông Lê Văn Giảng - Chủ tịch Hội đồng quản trị kiêm Phó Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC, Giám đốc Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh
	- Chức vụ hiện tại:
	Chủ tịch Hội đồng quản trị Công ty cổ phần Viễn thông VTC

	- Giới tính:
	Nam

	- Ngày sinh:
	15/08/1956

	- Nơi sinh:
	Tam Hiệp, Tam Kỳ, tỉnh Quảng Nam.

	- Trình độ văn hóa:
	12/12

	- Trình độ chuyên môn:
	Kỹ sư Điện tử

	- Trình độ lý luận chính trị:
	Sơ cấp

	- Quá trình công tác:
	· Từ năm 1987 đến năm 1988: làm việc tại Xí nghiệp sản xuất Thiết bị Thông tin 3 Đà Nẵng
· Từ năm 1988 đến năm 1992: làm việc tại Xí nghiệp Liên doanh sản xuất Thiết bị Viễn thông Việt Nam (VTC)
· Từ năm 1992 đến năm 1999: làm việc tại Công ty Thiết bị Điện thoại VITECO
· Từ năm 1999 đến năm 2005: Phó Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC, Giám đốc Trung tâm sản xuất Thẻ Thông Minh
· Từ năm 2005 đến tháng 04 năm 2007: Ủy viên HĐQT, Phó Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC, Giám đốc Trung tâm sản xuất Thẻ Thông Minh
· Từ năm 2006 đến nay: Chủ tịch HĐQT, Phó Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC, Giám đốc Trung tâm Sản xuất Thẻ Thông minh.


	- Số cổ phần nắm giữ:


	604.273 cổ phần 

Trong đó:

583.200 cổ phần (đại diện phần vốn của VNPT) chiếm 22,36% vốn điều lệ
21.073 cổ phần (sở hữu cá nhân) chiếm tỷ lệ 0,81% vốn điều lệ

	- Những người có liên quan:
	Không

	- Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích của tổ chức phát hành:
	Không


14.1.2. Ông Trần Viết Tống – Uỷ viên Hội đồng Quản trị kiêm Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC 

	- Chức vụ hiện tại:
	Ủy viên Hội đồng Quản trị Công ty Cổ phần Viễn thông VTC
Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	- Giới tính:
	Nam

	- Ngày sinh:
	20/11/1954

	- Nơi sinh:
	Thừa Thiên Huế

	- Trình độ văn hóa:
	12/12

	- Trình độ chuyên môn:
	Kỹ sư Điện tử, Cử nhân Quản trị Kinh doanh

	- Trình độ lý luận chính trị:
	Trung cấp

	- Quá trình công tác:
	· Từ năm 1977 đến năm 1985: Giáo viên Khoa điện, Trường Đại học Bách Khoa Đà Nẵng

· Từ năm 1986 đến năm 1987: Kỹ sư Xí nghiệp sửa chữa Thiết bị  thông tin 3, Đà Nẵng

· Từ năm 1988 đến năm 1993: Kỹ sư Xí nghiệp Liên doanh sản xuất Thiết bị Viễn thông Việt Nam (VTC)

· Từ năm 1993 đến năm 1999: Phó Giám đốc Trung tâm OMC2, Công ty Thiết bị điện thoại VITECO

· Từ năm 1999 đến năm 2004: Phó Trưởng trung tâm OMC, Thành viên BKS Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

· Từ năm 2004 đến năm 2006: Phó Tổng Giám đốc, Trưởng Trung tâm OMC thuộc Công ty cổ phần Viễn thông VTC

· Từ năm 2006 đến tháng 04 năm 2007: Tổng Giám đốc - Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

· Từ tháng 04 năm 2007 đến nay: Ủy viên HĐQT/ Tổng Giám đốc - Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	- Số cổ phần nắm giữ:


	594.389 cổ phần 

Trong đó:

583.200  cổ phần (đại diện phần vốn của VNPT) chiếm 22,36% vốn điều lệ
11.189 cổ phần (sở hữu cá nhân) chiếm tỷ lệ 0,43% vốn điều lệ

	- Những người có liên quan:
	Không

	- Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích của tổ chức phát hành:
	Không


14.1.3. Ông Nguyễn Quang Hưng - Uỷ viên Hội đồng Quản trị kiêm Giám đốc Trung tâm kinh doanh và dịch vụ kỹ thuật thuộc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC 

	- Chức vụ hiện tại:
	Uỷ viên Hội đồng Quản trị Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

Giám đốc Trung tâm kinh doanh và dịch vụ kỹ thuật thuộc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	- Giới tính:
	Nam

	- Ngày sinh:
	28/12/1976

	- Nơi sinh:
	Thái Nguyên

	- Trình độ văn hóa:
	12/12

	- Trình độ chuyên môn:
	Kỹ sư Kinh tế

	- Trình độ lý luận chính trị:
	Trung cấp 

	- Quá trình công tác:
	· Từ năm 1999 đến năm 2003: Nhân viên phòng Kế toán – Thống kê – Tài chính
· Từ năm 2003 đến tháng 12 năm 2006: Phó phòng Kế toán – Thống kê – Tài chính
· Từ tháng 01 năm 2007 đến tháng 04 năm 2007 : Giám đốc Trung tâm Kinh doanh và Dịch vụ kỹ thuật

· Từ tháng 04 năm 2007 đến nay: Ủy viên HĐQT/ Giám đốc Trung tâm Kinh doanh và Dịch vụ kỹ thuật

	- Số cổ phần nắm giữ:
	244 cổ phần  chiếm 0,009% vốn điều lệ

	- Những người có liên quan:
	Không

	- Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích của tổ chức phát hành:
	Không


14.1.4. Ông Cù Lưu Vũ - Ủy viên Hội đồng Quản trị Công ty Cổ phần Viễn thông VTC
	- Chức vụ hiện tại:
	Ủy viên Hội đồng Quản trị Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	- Giới tính:
	Nam

	- Ngày sinh:
	17/11/1968

	- Nơi sinh:
	Hà Nội

	- Trình độ văn hóa:
	12/12

	- Trình độ chuyên môn:
	Kỹ sư Thiết bị Điện

	- Trình độ lý luận chính trị:
	

	- Quá trình công tác:
	· Từ năm 1995 đến năm 1996: Giám đốc chi nhánh Công ty Phát triển Kỹ thuật Điện Tp.HCM
· Từ năm 1996 đến năm 1998: Giám đốc Công ty TNHH VT&T

· Từ năm 1998 đến nay: Giám đốc dự án & Phát triển kinh doanh khu vực phía Nam Công ty Motorola Việt Nam



	- Số cổ phần nắm giữ:


	0 cổ phần 



	- Những người có liên quan:
	Không

	- Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích của tổ chức phát hành:
	Không


14.1.5. Ông Võ Hùng Tiến - Ủy viên Hội đồng Quản trị Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	- Chức vụ hiện tại:
	Ủy viên Hội đồng Quản trị Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	- Giới tính:
	Nam

	- Ngày sinh:
	31/01/1961

	- Nơi sinh:
	Thị xã Phan Rang, tỉnh Ninh Thuận

	- Trình độ văn hóa:
	12/12

	- Trình độ chuyên môn:
	Cử nhân Tài chính Kế toán

	- Trình độ lý luận chính trị:
	Cao cấp

	- Quá trình công tác:
	· Từ năm 1983 đến năm 1991: Giảng viên Trường Đại học Tài chính Kế toán Tp.HCM.

· Từ năm 1992 đến năm 2002: Kiểm toán viên, sau là Phó Giám đốc Công ty Kiểm toán và tư vấn A&C, Tp.HCM.

· Từ năm 1999 đến năm 2003: Thành viên BKS Công ty cổ phần Viễn thông VTC/ Kiểm toán viên, sau là Phó Giám đốc Công ty Kiểm toán và tư vấn A&C, Tp.HCM.

· Từ năm 2003 đến tháng 4 năm 2007: Thành viên BKS Công ty cổ phần Viễn thông VTC/Chủ tịch HĐTV kiêm TGĐ Công ty Kiểm toán và tư vấn A&C, Tp.HCM

· Từ tháng 4 năm 2007 đến nay: Ủy viên HĐQT Công ty cổ phần Viễn thông VTC/ Chủ tịch HĐTV kiêm TGĐ Công ty Kiểm toán và tư vấn A&C, Tp.HCM.



	- Số cổ phần nắm giữ:
	11.310 cổ phần chiếm 0,43% vốn điều lệ

	- Những người có liên quan:
	Không

	- Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích của tổ chức phát hành:
	Không


14.2  Danh sách Ban kiểm soát

14.2.1. Ông Nguyễn Minh Trí – Trưởng Ban Kiểm soát Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	- Chức vụ hiện tại:
	Trưởng Ban Kiểm soát Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	- Giới tính:
	Nam

	- Ngày sinh:
	09/04/1966

	- Nơi sinh:
	Bình Dương

	- Trình độ văn hóa:
	12/12

	- Trình độ chuyên môn:
	Thạc sỹ Kinh tế

	- Trình độ lý luận chính trị:
	Trung cấp

	- Quá trình công tác:
	· Từ năm 1987 đến năm 1992: Giảng viên Trường Đại học Tài chính Kế toán Thành phố Hồ Chí Minh

· Từ năm 1992 đến tháng 4 năm 2007: Kiểm toán viên, sau  là Phó Tổng Giám đốc Công ty Kiểm toán và tư vấn A&C, Thành phố Hồ Chí Minh

· Từ  tháng 4 năm 2007 đến tháng 4 năm 2008: Thành viên BKS Công ty cổ phần Viễn thông VTC/ Kiểm toán viên, Phó Tổng Giám đốc Công ty Kiểm toán và tư vấn A&C, Thành phố Hồ Chí Minh.

· Từ  tháng 4 năm 2008 đến nay: Trưởng Ban kiểm soát Công ty cổ phần Viễn thông VTC/ Kiểm toán viên, Phó Tổng Giám đốc Công ty Kiểm toán và tư vấn A&C, Thành phố Hồ Chí Minh.



	- Số cổ phần nắm giữ:
	500 cổ phần chiếm 0,019% vốn điều lệ

	- Những người có liên quan:
	Không

	- Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích của tổ chức phát hành:
	Không


14.2.2. Ông Nguyễn Huỳnh Toại – Thành viên Ban Kiểm soát Công ty Cổ phần Viễn thông VTC
	- Chức vụ hiện tại:
	Thành viên Ban Kiểm soát Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

Phó Giám đốc Trung tâm Kinh doanh và Dịch vụ kỹ thuật thuộc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	- Giới tính:
	Nam

	- Ngày sinh:
	08/02/1973

	- Nơi sinh:
	Thành phố Hồ Chí Minh

	- Trình độ văn hóa:
	12/12

	- Trình độ chuyên môn:
	Kỹ sư Điện, Điện tử

	- Trình độ lý luận chính trị:
	Sơ cấp

	- Quá trình công tác:
	· Từ năm 1996 đến năm 1998 : Nhân viên Trung tâm bảo hành thiết bị viễn thông- Công ty Cổ phần Viễn Liên

· Từ năm 1998 đến năm 2006 : Tổ trưởng EWSD, Trung tâm vận hành và bảo dưỡng OMC - Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

· Từ năm 2006 đến tháng 4 năm 2007: Phó Giám đốc Trung tâm OMC- Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

· Từ tháng 4 năm 2007 đến nay: Thành viên BKS/ Phó Giám đốc Trung tâm Kinh doanh và Dịch vụ kỹ thuật - Công ty Cổ phần Viễn thông VTC   

 

	- Số cổ phần nắm giữ:
	0 cổ phần

	- Những người có liên quan:
	Không


14.2.3. Ông Phạm Quốc Cường – Thành viên Ban Kiểm soát Công ty cổ phần Viễn thông VTC

	- Chức vụ hiện tại:
	Thành viên Ban Kiểm soát Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

Phó Giám đốc Trung tâm KD&DV KT/ Trưởng phòng Kinh doanh Trung tâm KD&DV KT - Công ty cổ phần Viễn thông VTC

	- Giới tính:
	Nam

	- Ngày sinh:
	15/08/1978

	- Nơi sinh:
	Tp.HCM

	- Trình độ văn hóa:
	12/12

	- Trình độ chuyên môn:
	Kỹ sư kinh tế Bưu chính Viễn thông

	- Trình độ lý luận chính trị
	Trung cấp

	- Quá trình công tác:
	· Từ tháng 05 năm 2001 đến tháng 03 năm 2002: Nhân viên phòng kinh doanh Công ty cổ phần Viễn thông VTC

· Từ tháng 04 năm 2002 đến tháng 02 năm 2006: Trưởng nhóm Kinh doanh KV Miền Tây &TPHCM- Công ty cổ phần Viễn thông VTC

· Từ tháng 03 năm 2006 đến tháng 06 năm 2006: Phó trưởng phòng Kinh Doanh Công ty cổ phần Viễn thông VTC

· Từ tháng 07 năm 2006 đến tháng 12 năm 2006: Trưởng phòng Kinh doanh Công ty cổ phần Viễn thông VTC.

· Từ tháng 01 năm 2007 đến tháng 10 năm 2007: PGĐ Kinh doanh Trung tâm KD&GPKT Công ty cổ phần Viễn thông VTC

· Từ tháng 11 năm 2007 đến tháng 04 năm 2008: PGĐ Kinh doanh Trung tâm KD&GPKT Công ty cổ phần Viễn thông VTC.

· Từ tháng 04 năm 2008 đến nay: Thành viên  Ban Kiểm soát, PGĐ Kinh doanh Trung tâm KD&GPKT Công ty cổ phần Viễn thông VTC



	- Số cổ phần nắm giữ:
	500 cổ phần chiếm 0,019% vốn điều lệ

	- Những người có liên quan:
	Không

	- Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích của tổ chức phát hành:
	Không


14.3 Danh sách Ban giám đốc, Kế toán trưởng

14.3.1. Ông Trần Viết Tống - Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC (xem lý lịch phần trên)
14.3.2. Ông Lê Văn Giảng - Phó Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Viễn thông VTC (xem lý lịch phần trên)
14.3.3. Bà Nguyễn Thị Thu Huyền – Kế toán trưởng Công ty Cổ phần Viễn thông VTC
	Chức vụ hiện tại : 
	Kế toán trưởng  Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

	- Giới tính:
	Nữ

	- Ngày sinh:
	20/12/1967

	- Nơi sinh:
	Tỉnh Gia Định (Thành phố Hồ Chí Minh)

	- Trình độ văn hóa:
	12/12

	- Trình độ chuyên môn:
	Cử nhân Kinh tế

	- Trình độ lý luận chính trị:
	Trung cấp

	- Quá trình công tác:
	· Từ năm 1991 đến năm 1993: Thủ quỹ, Xí Nghiệp Liên Doanh Sản Xuất Thiết bị Viễn thông Việt Nam (VTC)

· Từ năm 1994 đến 1998: Phụ trách Kế Toán, Trung tâm Nghiên cứu Sản xuất & Bảo dưỡng thiết bị thông tin 1(VTC1) thuộc Công ty Thiết bị Điện thoại (VITECO)

· Từ năm 1999 đến năm 2000: Phó Phòng Kế toán - Thống Kê – Tài Chính, Công ty Cổ phần Viễn thông VTC

· Từ năm 2001 đến nay: Kế toán trưởng Công ty, Công ty Cổ phần Viễn thông VTC



	- Số cổ phần nắm giữ:
	2.342 cổ phần chiếm 0,09% vốn điều lệ

	- Những người có liên quan:
	Không

	- Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích của tổ chức phát hành:
	Không


15. Tài sản

Các tài sản chính của Công ty tính đến thời điểm 31/12/2007 trên bảng Báo cáo tài chính đã được công bố như sau:

Bảng 15: Danh mục tài sản cố định chính 


Đơn vị: triệu VNĐ

	Tài sản
	Năm đầu tư
	31/12/2007

	
	
	Nguyên giá
	Giá trị còn lại

	Máy móc thiết bị
	2002 – 2007
	22.394,28
	5.203,2

	Phương tiện vận tải
	2002 – 2007
	4.369,97
	1.311,9

	Thiết bị dụng cụ quản lý
	2002 – 2007
	2.901,02
	614,5

	Tài sản thuê tài chính
	2002 – 2007
	
	

	Tài sản cố định vô hình
	2002 – 2007
	356,20
	    61,2

	Cộng
	
	30.021,47
	7.190,80


Nguồn: VTC
16.  Kế hoạch lợi nhuận và cổ tức

Kế hoạch lợi nhuận và cổ tức giai đoạn 2008 – 2009 của VTC được thể hiện chi tiết trong Bảng 16.

	Bảng 16: Kế hoạch lợi nhuận và cổ tức của VTC giai đoạn 2008- 2012


	
	
	
	
	
	
	
	

	Chỉ tiêu
	Năm 2008
	Năm 2009
	Năm 2010
	Năm 2011
	Năm 2012

	
	Triệu đồng
	% tăng giảm so với 2007
	Triệu đồng
	% tăng giảm so với 2008
	Triệu đồng
	% tăng giảm so với 2009
	Triệu đồng
	% tăng giảm so với 2010
	Triệu đồng
	% tăng giảm so với 2011

	Doanh thu thuần
	110.080
	28,6%
	122.332
	11,13%
	144.408
	18,05%
	168.575
	16,74%
	183.369
	8,78%

	Lợi nhuận sau thuế
	1.394
	-73,2%
	3.099
	122,33%
	7.463
	140,83%
	12.054
	61,52%
	14.604
	21,15%

	Tỷ lệ LNST/DTT
	1,27%
	-79,1%
	2,53%
	100,06%
	5,17%
	104,01%
	7,15%
	38,37%
	7,96%
	11,38%

	Tỷ lệ LNST/Vốn điều lệ
	3,45%
	-82,6%
	3,87%
	12,26%
	9,33%
	140,83%
	15,07%
	61,52%
	18,25%
	21,15%

	Cổ tức (%/mệnh giá)
	0
	0%
	0
	0%
	7%
	0%
	12%
	71,43%
	13%
	8,33%

	
	
	
	
	
	
	
	

	2008: Tính trên vốn Điều lệ dự kiến: 40.396.350.000 VNĐ. 

	2009- 2012: Tính trên vốn Điều lệ dự kiến: 80.000.000.000 VNĐ
	
	
	
	
	
	
	
	

	Năm 2008, Lợi nhuận sau thuế của Công ty giảm so với năm 2007 là do khoản vay để xây dựng VP và xưởng sản xuất tại Khu CNC và chi phí đầu tư vào các dự án như đã đề cập ở Bảng 19

	Nguồn: VTC


	
	
	
	
	
	

	Bảng 17: Doanh thu dự kiến của VTC giai đoạn 2008–2012  


	
	
	ĐVT: triệu đồng
	
	
	
	

	Chỉ tiêu
	Tỷ lệ góp vốn của VTC
	Năm 2008
	Năm 2009
	Năm 2010
	Năm 2011
	Năm 2012
	
	
	
	

	Công ty
	100%
	55.080
	63.492
	73.196
	84.391
	97.309
	
	
	
	

	 - Văn phòng Công ty
	100%
	35.000
	40.250
	46.288
	53.231
	61.215
	
	
	
	

	 - Chi nhánh Hà Nội
	100%
	17.080
	19.642
	22.588
	25.977
	29.873
	
	
	
	

	 - Trung tâm hạ tầng mạng
	100%
	3.000
	3.600
	4.320
	5.184
	6.221
	
	
	
	

	Trung tâm công nghệ tích hợp
	51%
	
	1.440
	2.112
	2.784
	3.360
	
	
	
	

	Trung tâm thẻ
	60%
	55.000
	57.400
	69.100
	81.400
	82.700
	
	
	
	

	Công ty cổ phần công nghệ mạng Việt Thành Công
	40%
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cộng
	 
	110.080
	122.332
	144.408
	168.575
	183.369
	
	
	
	

	Nguồn: VTC


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Bảng  18: Lợi nhuận dự kiến của VTC giai đoạn 2008–2012


	
	
	ĐVT: triệu đồng
	
	
	
	

	Lợi nhuận trước thuế
	Tỷ lệ góp vốn của VTC
	Năm 2008
	Năm 2009
	Năm 2010
	Năm 2011
	Năm 2012
	
	
	
	

	Công ty
	100%
	3.847
	4.703
	5.434
	6.275
	7.252
	
	
	
	

	 - Văn phòng Công ty
	100%
	3.043
	3.500
	4.025
	4.629
	5.323
	
	
	
	

	 - Chi nhánh Hà Nội
	100%
	620
	700
	805
	926
	1.065
	
	
	
	

	 - Trung tâm hạ tầng mạng
	100%
	184
	503
	604
	720
	864
	
	
	
	

	Trung tâm công nghệ tích hợp
	51%
	 
	176
	519
	852
	852
	
	
	
	

	Trung tâm thẻ
	60%
	      (300)
	   1.800 
	     5.280 
	     9.180 
	   11.100 
	
	
	
	

	Công ty cổ phần công nghệ mạng Việt Thành Công
	40%
	-1.611
	-2.199
	-868
	435
	1.080
	
	
	
	

	Cộng
	
	1.936
	4.480
	10.365
	16.741
	20.283
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	(2): Năm 2008, LNTT của Trung tâm thẻ (300) triệu là do khoản vay để xây dựng VP và xưởng sản xuất tại Khu CNC, cụ thế: 

- Vay để xây dựng văn phòng nhà xưởng Trung tâm thẻ: 19.520.000.000 đồng lãi suất 13,5%/năm với chi phí lãi vay: 2.550.000.000 đồng/năm.
- Vay đầu tư mua sắm máy móc thiết bị, phương tiện vận chuyển bằng hình thức thuê tài chính. Tổng số tiền dự kiến đầu tư cho những hạn mục này khoảng 20.000.000.000 đồng lãi suất 13,5%/năm, khoản lãi phải trả cho các công ty cho thuê tài chính dự kiến là 2.800.000.000 đồng/năm.
Nguồn: VTC
	
	
	
	


Kế hoạch đầu tư năm 2008 của Công ty và tiến độ thực hiện được thể hiện trong Bảng 19 dưới đây.

Bảng 19: Kế hoạch đầu tư của VTC  năm 2008

	TT
	Công trình, thiết bị đầu tư
	Vốn đầu tư 
	Tình hình thực hiện

	
	Dự án
	
	

	1
	Thành lập Công ty Cổ phần Công nghệ mạng Việt Thành Công  (Công ty CP đầu tư và khai thác DVVT-tên dự án)
	20.000 triệu đồng (vốn Dự án, VTC góp 40% # 8.000 triệu đồng)

Giai đoạn I: 4.000 triệu đồng
	Đã được cấp Giấy chứng nhận đăng ký  kinh doanh số: 4103008609 do Sở Kế hoạch và Đầu tư Thành phố Hồ Chí Minh và chính thức đi vào hoạt động kể từ ngày 30/11/2007.



	2
	Dự án Đầu tư hạ tầng mạng


	20.000 triệu đồng (vốn Dự án)

Giai đoạn I:2.500 triệu đồng
	Đã triển khai lắp đặt một số trạm BTS ở Củ Chi và chuẩn bị triển khai lắp đặt ở tỉnh Bến Tre.

	3
	Dự án phát triển công nghệ tích hợp


	5.000 triệu đồng (vốn Dự án, VTC góp 51% #  2.550 triệu đồng)

Giai đoạn I: 2.500 triệu đồng
	Sắp hoàn thành quá trình nghiên cứu sản phẩm



	
	Tổng cộng
	9.000 triệu đồng
	


Nguồn: VTC

17. Căn cứ để đạt được kế hoạch lợi nhuận và cổ tức

Kế hoạch lợi nhuận và cổ tức của VTC: Trong năm 2008 và 2009, Công ty không thực hiện nghĩa vụ trả cổ tức cho cổ đông do Công ty tập trung đầu tư vào các dự án:  Dự án góp vốn thành lập Công ty cổ phần Công nghệ mạng Việt Thành Công- VTC Networks; Dự án “Phát triển công nghệ tích hợp”; Dự án “Đầu tư hạ tầng mạng” để mở rộng sản xuất kinh doanh, trong những năm đầu dự án chưa phát sinh lợi nhuận.

Kế hoạch phát triển Công ty nhằm đạt được mục tiêu phát triển ổn định và lâu dài, cụ thế:

· Phát triển các sản phẩm truyền thống của Công ty trên nền dịch vụ viễn thông;
· Đầu tư phát triển các mảng dịch vụ mới, nghiên cứu- sản xuất- kinh doanh phù hợp với xu thế phát triển công nghệ và nhu cầu của thị trường;

· Hợp tác với nhiều đối tác khác nhau để sử dụng các nguồn lực mà VTC còn thiếu tạo ra những mảng sản phẩm chuyên nghiệp đủ sức cạnh tranh trên thị trường.

18. Đánh giá của tổ chức tư vấn về kế hoạch lợi nhuận và cổ tức

Doanh thu năm 2007 của VTC đạt 85,619 tỷ đồng và lợi nhuận sau thuế đạt 5,829 tỷ đồng. 
Doanh thu năm 2008 dự kiến tăng gần 30% so với năm 2007 nhưng lợi nhuận sau thuế được dự kiến rất thấp là do VTC phải ghi nhận lỗ đối với các dự án đầu tư trong những đầu hoạt động chưa có lợi nhuận. VTC dự kiến không chi trả cổ tức trong năm 2008 và năm 2009. 
Những nhận xét trên chỉ nhằm mục đích tham khảo, không hàm ý bảo đảm giá trị chứng khoán.

19. Thông tin về những cam kết nhưng chưa thực hiện của tổ chức phát hành

Không có

20. Các thông tin, các tranh chấp kiện tụng liên quan tới công ty mà có thể ảnh hưởng đến giá cả chứng khoán đăng ký

Không có

V. CỔ PHIẾU CHÀO BÁN

1. Loại cổ phiếu: 

· Loại cổ phiếu: cổ phiếu phổ thông

· Mã chứng khoán: VTC

2. Mệnh giá: 10.000 (mười nghìn) đồng/cổ phiếu.
3. Tổng số cổ phiếu dự kiến phát hành:
Tổng số cổ phiếu Công ty chào bán 1.431.448 cổ phần (Một triệu bốn trăm ba mươi mốt ngàn bốn trăm bốn mươi tám cổ phần). Trong đó:

· Đối tượng 1: Chào bán cổ phiếu cho cổ đông hiện hữu  theo danh sách được chốt với tỷ lệ 2-1: 13.013.170.000 (mười ba tỷ mười ba triệu một trăm bảy mươi ngàn) đồng (tính theo mệnh giá).

Số lượng cổ phiếu đăng ký chào bán và niêm yết bổ sung: 1.301.317 (một triệu ba trăm lẻ một ngàn ba trăm mười bảy) cổ phần.

· Đối tượng 2: Chào bán cho cán bộ công nhân viên trong Công ty: 1.301.310.000 (một tỷ ba trăm lẻ một triệu ba trăm mười ngàn) đồng (tính theo mệnh giá).

Số lượng cổ phiếu đăng ký chào bán và niêm yết bổ sung: 130.131 (một trăm ba mươi ngàn một trăm ba muơi mốt) cổ phần.

4. Giá phát hành dự kiến
· Đối tượng 1: Chào bán cho các cổ đông hiện hữu với giá bán 10.000đồng/cổ phiếu.
· Đối tượng 2: Chào bán cho cán bộ công nhân viên với giá bán 15.000 đồng/cổ phiếu .

5. Phương pháp tính giá

Giá chào bán cho cổ đông hiện hữu, cán bộ công nhân viên được tính toán dựa trên nhu cầu vốn, dự báo kết quả kinh doanh và tình hình thị trường trong giai đoạn phát hành đã được Đại hội cổ đông thông qua theo Nghị quyết Đại hội cổ đông số 02/2007/NQ-ĐHCĐ ngày 15 tháng 11 năm 2007.

6. Phương thức phân phối

· Phương thức phân phối:

· Đối tượng 1: Phân phối theo danh sách được chốt.
Tại thời điểm chốt Danh sách cổ đông, mỗi cổ đông sở hữu 02 (hai) cổ phiếu sẽ được quyền mua thêm 01 (một) cổ phiếu phát hành thêm.

· Đối tượng 2: Phân phối tại trụ sở Công ty theo danh sách do Hội đồng Quản trị phê duyệt.

· Đơn vị tư vấn:

Công ty Cổ phần Chứng khoán Sài Gòn (SSI)
Trụ sở chính

Địa chỉ: 72 Nguyễn Huệ, Quận 1, Tp Hồ Chí Minh

Điện thoại: (84.8) 8 242 897

Fax: (84.8) 8 242 997

E-mail: ssi@ssi.com.vn


Website: www.ssi.com.vn
Các chi nhánh

· Chi nhánh SSI Nguyễn Công Trứ

Địa chỉ: 180 – 182 Nguyễn Công Trứ, Quận 1, Tp.Hồ Chí Minh

Điện thoại: (84.8) 8 218 567

Fax: (84.8) 8 213 867

· Chi nhánh SSI Hà Nội

Địa chỉ: 1C Ngô Quyền, Quận Hoàn Kiếm, Hà Nội

Điện thoại: (84.4) 9 366 321

Fax: (84.4) 9 366 311

· Chi nhánh SSI Trần Bình Trọng

Địa chỉ: 25 Trần Bình Trọng, Quận Hoàn Kiếm, Hà Nội

Điện thoại: (84.4) 9 426 718

Fax: (84.4) 9 426 719

· Chi nhánh SSI Hải Phòng

Địa chỉ: 22 Lý Tự Trọng, Quận Hồng Bàng, Tp.Hải Phòng

Điện thoại: (84.31) 3 569 123

Fax: (84.31) 3 569 130
7. Thời gian phân phối cổ phiếu

Đợt phát hành sẽ được thực hiện trong vòng 90 ngày ngay sau khi nhận được giấy chứng nhận chào bán chứng khoán ra công chúng do Ủy ban Chứng khoán Nhà nước cấp.
8. Kết quả lấy ý kiến cổ đông về việc tăng vốn điều lệ theo biên bản kiểm phiếu biểu quyết ngày 15 tháng 11 năm 2007

VẤN ĐỀ 1: Thông qua phương án phát hành thêm cổ phần để tăng vốn điều lệ của Công ty từ 26.081.870.000 đồng hiện nay lên 40.426.900.000 đồng
· Số phiếu đồng ý:  439 phiếu, tương ứng 2.060.654 cổ phần, chiếm 79,01% số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu không không đồng ý: 0 (không) phiếu, tương ứng 0 (không) cổ phần, chiếm 0,00% số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu không có ý kiến: 02 phiếu, tương ứng 900 cổ phần, chiếm 0,03 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

Đối với phương án phát hành cho cán bộ công nhân viên Công ty theo danh sách do Hội đồng quản trị phê duyệt, kết quả lấy ý kiến như sau:

· Kết quả tổng hợp có bao gồm phiếu biểu quyết của 22 cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty được mua cổ phần với giá 15.000 đồng/cổ phần: 

· Số phiếu đồng ý:  439 phiếu, tương ứng 2.060.654 cổ phần, chiếm 79,01 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu không không đồng ý: 0 (không) phiếu, tương ứng 0 (không) cổ phần, chiếm 0,00% số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu không có ý kiến: 2 phiếu, tương ứng 900 cổ phần, chiếm 0,03 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Kết quả tổng hợp không bao gồm phiếu biểu quyết của 22 cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty được mua cổ phần với giá 15.000 đồng/cổ phần (Đính kèm danh sách): 

Số phiếu đồng ý: 419 phiếu, tương ứng 2.002.792 cổ phần, chiếm 78,53 % số cổ phần có quyền biểu quyết (Tính trên 2.550.325 cổ phần: Đã loại trừ 22 phiếu biểu quyết tương ứng 57.862 cổ phần của các cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty dự kiến được mua cổ phần theo giá ưu đãi).

Công thức tính:

Tỷ lệ đồng ý = (Tổng số cổ phần đồng ý – Số cổ phần đồng ý của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty) / (Tổng số cổ phần có quyền biểu quyết - Số cổ phần của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)

Tỷ lệ đồng ý = (2.060.654 – 57.862) / (2.608.187   – 57.862) ≈  78,53%

· Số phiếu không không đồng ý: 0 (không) phiếu, tương ứng 0 (không) cổ phần, chiếm 0,00% số cổ phần có quyền biểu quyết (Tính trên 2.550.325 cổ phần: Đã loại trừ 22 phiếu biểu quyết tương ứng 57.862 cổ phần của các cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty dự kiến được mua cổ phần theo giá ưu đãi).

Công thức tính:

Tỷ lệ không đồng ý = (Tổng số cổ phần không đồng ý – Số cổ phần không đồng ý của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)/(Tổng số cổ phần có quyền biểu quyết - Số cổ phần của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)

Tỷ lệ không đồng ý = (0  – 0)/ (2.608.187   – 57.862)  = 0,00 %

· Số phiếu không có ý kiến: 02 phiếu, tương ứng 900 cổ phần, chiếm 0,04 % số cổ phần có quyền biểu quyết (Tính trên 2.550.325 cổ phần: Đã loại trừ 22 phiếu biểu quyết tương ứng 57.862 cổ phần của các cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty dự kiến được mua cổ phần theo giá ưu đãi).

Công thức tính:

Tỷ lệ không có ý kiến = (Tổng số cổ phần không có ý kiến – Số cổ phần không có ý kiến của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)/(Tổng số cổ phần có quyền biểu quyết - Số cổ phần của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)

Tỷ lệ ý kiến khác = (900  – 0) / (2.608.187   – 57.862) ≈  0,04 %

 VẤN ĐỀ 2: Về việc niêm yết bổ sung số cổ phần phát hành thêm:

· Số phiếu đồng ý: 436 phiếu, tương ứng 2.059.858 cổ phần, chiếm 78,98 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu không không đồng ý: 01 phiếu, tương ứng 540 cổ phần, chiếm 0,02 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu ý kiến khác: 04 phiếu, tương ứng 1.156 cổ phần, chiếm 0,04 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

Đối với việc niêm yết bổ sung số cổ phần phát hành cho cán bộ công nhân viên Công ty theo danh sách do Hội đồng quản trị phê duyệt, kết quả lấy ý kiến như sau:

· Kết quả tổng hợp có bao gồm phiếu biểu quyết của 22 cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty được mua cổ phần với giá 15.000 đồng/cổ phần: 

· Số phiếu đồng ý: 436 phiếu, tương ứng 2.059.858 cổ phần, chiếm 78,98 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu không không đồng ý: 01 phiếu, tương ứng 540 cổ phần, chiếm 0,02 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu ý kiến khác: 04 phiếu, tương ứng 1.156 cổ phần, chiếm 0,04 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Kết quả tổng hợp không bao gồm phiếu biểu quyết của 22 cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty được mua cổ phần với giá 15.000 đồng/cổ phần 

· Số phiếu đồng ý: 414 phiếu, tương ứng 2.001.996 cổ phần, chiếm 78,50 % số cổ phần có quyền biểu quyết (Tính trên 2.550.325 cổ phần: Đã loại trừ 22 phiếu biểu quyết tương ứng 57.862 cổ phần của các cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty dự kiến được mua cổ phần theo giá ưu đãi).

Công thức tính:

Tỷ lệ đồng ý = (Tổng số cổ phần đồng ý – Số cổ phần đồng ý của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty) / (Tổng số cổ phần có quyền biểu quyết - Số cổ phần của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)

Tỷ lệ đồng ý = (2.059.858 – 57.862) / (2.608.187   – 57.862) ≈  76,76%

· Số phiếu không không đồng ý: 01 phiếu, tương ứng 540 cổ phần, chiếm 0,02 % số cổ phần có quyền biểu quyết (Tính trên 2.550.325 cổ phần: Đã loại trừ 22 phiếu biểu quyết tương ứng 57.862 cổ phần của các cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty dự kiến được mua cổ phần theo giá ưu đãi).

Công thức tính:

Tỷ lệ không đồng ý = (Tổng số cổ phần không đồng ý – Số cổ phần không đồng ý của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)/(Tổng số cổ phần có quyền biểu quyết - Số cổ phần của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)

Tỷ lệ không đồng ý = (540  – 0)/ (2.608.187   – 57.862)  ≈ 0,02 %

· Số phiếu không có ý kiến: 04 phiếu, tương ứng 1.156 cổ phần, chiếm 0,05 % số cổ phần có quyền biểu quyết (Tính trên 2.550.325 cổ phần: Đã loại trừ 22 phiếu biểu quyết tương ứng 57.862 cổ phần của các cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty dự kiến được mua cổ phần theo giá ưu đãi).

Công thức tính:

Tỷ lệ không có ý kiến = (Tổng số cổ phần không có ý kiến – Số cổ phần không có ý kiến của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)/(Tổng số cổ phần có quyền biểu quyết - Số cổ phần của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)

Tỷ lệ ý kiến khác = (1.156  – 0) / (2.608.187   – 57.862) ≈  0,05 %

VẤN ĐỀ 3: Về việc Đại hội đồng cổ đông ủy quyền cho HĐQT quyết định các vấn đề liên quan:

· Số phiếu đồng ý: 434 phiếu, tương ứng 2.058.898 cổ phần, chiếm 78,94 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu không không đồng ý: 0 (không) phiếu, tương ứng 0 (không) cổ phần, chiếm 0,00 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu ý kiến khác: 07 phiếu, tương ứng 2.656 cổ phần, chiếm 0,10 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

Đối với việc Đại hội đồng cổ đông ủy quyền cho Hội đồng quản trị quyết định đối tượng và phân phối cụ thể số lượng cổ phần cho cán bộ công nhân viên công ty, kết quả lấy ý kiến như sau:

· Kết quả tổng hợp có bao gồm phiếu biểu quyết của 22 cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty được mua cổ phần với giá 15.000 đồng/cổ phần: 

· Số phiếu đồng ý: 434 phiếu, tương ứng 2.058.898 cổ phần, chiếm 78,94 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu không không đồng ý: 0 (không) phiếu, tương ứng 0 (không) cổ phần, chiếm 0,00 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Số phiếu ý kiến khác: 07 phiếu, tương ứng 2.656 cổ phần, chiếm 0,10 % số cổ phần có quyền biểu quyết.

· Kết quả tổng hợp không bao gồm phiếu biểu quyết của 22 cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty được mua cổ phần với giá 15.000 đồng/cổ phần: 

· Số phiếu đồng ý: 412 phiếu, tương ứng 2.001.036 cổ phần, chiếm 78,46 % số cổ phần có quyền biểu quyết (Tính trên 2.550.325 cổ phần: Đã loại trừ 22 phiếu biểu quyết tương ứng 57.862 cổ phần của các cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty dự kiến được mua cổ phần theo giá ưu đãi).

Công thức tính:

Tỷ lệ đồng ý = (Tổng số cổ phần đồng ý – Số cổ phần đồng ý của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty) / (Tổng số cổ phần có quyền biểu quyết - Số cổ phần của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)

Tỷ lệ đồng ý = (2.058.898 – 57.862) / (2.608.187   – 57.862) ≈  78,46%

· Số phiếu không không đồng ý: 0 (không) phiếu, tương ứng 0 (không) cổ phần, chiếm 0,00 % số cổ phần có quyền biểu quyết (Tính trên 2.550.325 cổ phần: Đã loại trừ 22 phiếu biểu quyết tương ứng 57.862 cổ phần của các cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty dự kiến được mua cổ phần theo giá ưu đãi).

Công thức tính:

Tỷ lệ không đồng ý = (Tổng số cổ phần không đồng ý – Số cổ phần không đồng ý của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)/(Tổng số cổ phần có quyền biểu quyết - Số cổ phần của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)

Tỷ lệ không đồng ý = (0 – 0)/ (2.608.187   – 57.862)  = 0,00 %

· Số phiếu không có ý kiến: 07 phiếu, tương ứng 2.656 cổ phần, chiếm 0,10 % số cổ phần có quyền biểu quyết (Tính trên 2.550.325 cổ phần: Đã loại trừ 22 phiếu biểu quyết tương ứng 57.862 cổ phần của các cổ đông là thành viên HĐQT, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên công ty dự kiến được mua cổ phần theo giá ưu đãi).

Công thức tính:

Tỷ lệ không có ý kiến = (Tổng số cổ phần không có ý kiến – Số cổ phần không có ý kiến của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)/(Tổng số cổ phần có quyền biểu quyết - Số cổ phần của thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và nhân viên công ty)

Tỷ lệ ý kiến khác = (2.656  – 0) / (2.608.187   – 57.862) ≈  0,10 %
 (Xem chi tiết tại Phụ lục VI - Biên bản kiểm phiếu, Phụ lục X -Nghị quyết HĐQT ban hành Danh sách dự kiến CBCNV được mua cổ phần) 
9. Kế hoạch đăng ký mua cổ phiếu và phương thức thực hiện quyền

· Đối tượng 1: Chào bán cho cổ đông hiện hữu với giá 10.000 đồng/cổ phiếu
· Cổ phiếu phát hành trước hết sẽ được phân phối cho các cổ đông theo phương thức thực hiện quyền mua cổ phần. Quyền mua cổ phần sẽ được phân phối theo “Danh sách tổng hợp và phân bổ quyền của người sở hữu chứng khoán” do Sở Giao dịch Chứng khoán TPHCM cung cấp.

· Nguyên tắc chuyển nhượng quyền mua: người sở hữu quyền mua có thể chuyển nhượng quyền mua chứng khoán của mình cho người khác theo giá thỏa thuận giữa hai bên và chỉ được chuyển nhượng một lần (không được chuyển cho người thứ 3).

· Số cổ phần không được cổ đông đặt mua hết và số cổ phiếu lẻ phát sinh (nếu có) do cổ đông sở hữu không chia hết cho 02 (hai) sẽ được Hội đồng Quản trị phân phối cho các đối tượng khác theo cách thức và điều kiện phù hợp với giá bán không thấp hơn giá bán cho cổ đông hiện tại.

Các bước thực hiện phát hành cho đối tượng 1:

Bước 1: Xác định danh sách cổ đông được quyền mua cổ phiếu

· Công ty VTC sẽ xác định ngày chốt danh sách cổ đông và phối hợp với TTLKCK CN Tp.HCM để xác định Danh sách cổ đông có quyền mua thêm cổ phiếu mới. 

Bước 2: Thực hiện quyền mua cổ phiếu

· Công ty VTC phối hợp cùng TTLKCK CN Tp.HCM phân bổ và thông báo quyền ưu tiên mua cổ phiếu cho các cổ đông thông qua thành viên lưu ký. Các trường hợp cổ đông chưa lưu ký, Công ty có trách nhiệm thông báo phân bổ quyền trực tiếp đến từng cổ đông.
· Các cổ đông thuộc Danh sách sở hữu cuối cùng sẽ đăng ký thực hiện quyền mua cổ phiếu mới phát hành theo tỷ lệ được mua đã qui định trong thời hạn 20 ngày. Các cổ đông mở tài khoản và lưu ký cổ phiếu ở thành viên lưu ký nào sẽ đăng ký thực hiện quyền tại các thành viên lưu ký đó.
· Khi đăng ký thực hiện quyền mua cổ phiếu phát hành thêm, cổ đông sẽ nộp tiền mua cổ phần theo mức giá qui định tại thành viên lưu ký nơi mở tài khoản. Thành viên lưu ký sẽ chuyển toàn bộ tiền mua cổ phần vào tài khoản Tiền gửi đăng ký mua chứng khoán trong vòng 20 ngày kể từ ngày TTLKCK CN Tp.HCM phân bổ quyền mua đến các thành viên lưu ký. Sau thời hạn quy định, các quyền mua chưa đăng ký thực hiện đương nhiên hết hiệu lực.
Trong thời hạn 20 ngày để thực hiện quyền, cổ đông sở hữu quyền mua được phép chuyển nhượng quyền nếu có yêu cầu, việc chuyển nhượng quyền kết thúc trước 02 ngày làm việc so với hạn cuối đăng ký thực hiện quyền. Cổ đông tự tìm đối tác, trực tiếp thỏa thuận việc chuyển nhượng và được thực hiện tại thành viên lưu ký với thủ tục cụ thể như sau:

· Việc đăng ký chuyển nhượng quyền mua chứng khoán được thực hiện tại Thành viên lưu ký của bên chuyển nhượng quyền.
· Thành viên lưu ký bên chuyển nhượng kiểm tra việc sở hữu quyền của người chuyển nhượng quyền và xác nhận việc chuyển nhượng quyền mua chứng khoán
· Trường hợp bên chuyển nhượng và bên nhận chuyển nhượng thuộc cùng một thành viên lưu ký: Thành viên lưu ký xác nhận việc chuyển nhượng quyền mua chứng khoán cho bên nhận chuyển nhượng để thực hiện việc đăng ký, nộp tiền mua chứng khoán mới phát hành thêm.
· Trường hợp bên chuyển nhượng và bên nhận chuyển nhượng khác thành viên lưu ký: Thành viên lưu ký bên chuyển nhượng lập và gửi TTLKCK CN Tp.HCM yêu cầu chuyển nhượng quyền mua chứng khoán. Sau khi TTLKCK CN Tp.HCM xác nhận việc chuyển nhượng (trong vòng 1 ngày làm việc) và gửi cho các thành viên lưu ký có liên quan, căn cứ vào thông báo của TTLKCK CN Tp.HCM, thành viên lưu ký bên nhận chuyển nhượng gửi Xác nhận quyền mua chứng khoán cho cổ đông nhận chuyển nhượng để thực hiện việc đăng ký, nộp tiền mua chứng khoán mới phát hành thêm.
· Các cổ đông chưa lưu ký hoặc việc chuyển nhượng quyền mua sang cho các cổ đông chưa lưu ký được thực hiện tại trụ sở Công ty VTC.
Bước 3: Kết thúc thực hiện quyền

· Kết thúc thời gian đăng ký thực hiện quyền ưu tiên mua trước cổ phần, thành viên lưu ký lập Báo cáo tình hình thực hiện quyền mua chứng khoán tại thành viên lưu ký và Danh sách cổ đông thực hiện quyền (mua chứng khoán phát hành thêm) sau 1 ngày làm việc kể từ ngày kết thúc thời hạn thực hiện quyền.
· Đồng thời thành viên lưu ký chuyển ngay tiền thanh toán mua chứng khoán của người đầu tư vào tài khoản tiền gửi đăng ký mua chứng khoán của TTLKCK CN Tp.HCM tại ngân hàng chỉ định để TTLKCK CN Tp.HCM chuyển cho Công ty VTC.
Bước 4: Phân phối chứng khoán

· Vào ngày phát hành, TTLKCK CN Tp.HCM gửi Báo cáo phân bổ chứng khoán phát hành thêm đến các thành viên lưu ký.
· Thành viên lưu ký hạch toán số chứng khoán phát hành thêm vào tài khoản lưu ký chứng khoán chưa niêm yết. Khi cổ phiếu được thông báo chính thức niêm yết thì được hạch toán vào tài khoản lưu ký của người đầu tư.
· Đối với cổ đông chưa lưu ký thì cổ phiếu được phân phối trực tiếp tại trụ sở Công ty VTC.  
Bước 5: Tổng kết phát hành 

· Kết thúc việc phân phối cổ phiếu, Công ty VTC sẽ gửi báo cáo phát hành cho UBCKNN và SGDCK Tp.HCM. Sau khi nhận được chấp thuận kết quả phát hành, Công ty VTC sẽ tiến hành các thủ tục đăng ký và thực hiện đăng ký giao dịch bổ sung đối với cổ phiếu phát hành.
Lưu ý: Nếu quá thời hạn 20 ngày làm việc kể từ ngày quyền mua cổ phần có hiệu lực mà cổ đông đó không thực hiện quyền mua của mình thì sẽ bị mất quyền mua cổ phần mới mà không nhận được sự đền bù nào của Công ty.

Bảng 20: Lịch trình phân phối cổ phiếu cho đối tượng 1

	STT
	Công việc
	Thời gian
	Thực hiện

	1
	Nhận Giấy phép phát hành thêm cổ phiếu
	D
	VTC, SSI

	2
	Thông báo chốt danh sách cổ đông cho TTLKCK CN Tp.HCM
	D+2
	VTC, SSI

	  3
	Công bố thông tin trên các phương tiện thông tin đại chúng theo quy định
	D+7
	VTC, SSI

	4
	Chốt danh sách cổ đông
	D+12
	TTLKCK CN Tp.HCM

	5
	TTLKCK CN Tp.HCM gửi danh sách phân bổ quyền mua cổ phiếu cho thành viên lưu ký (TVLK)
	D+19
	TTLKCK CN Tp.HCM

	6
	Chuyển nhượng quyền mua cổ phiếu (nếu có)
	D+20 – D+38
	TTLKCK CN Tp.HCM

	7
	Đăng ký và nộp tiền mua cổ phiếu
	D+20 – D+40
	TVLK

	8
	Gửi danh sách cổ đông thực hiện quyền mua và chuyển tiền cho tổ chức phát hành
	D+42
	TTLKCK CN Tp.HCM

	9
	Phân bổ cổ phiếu cho cổ đông
	D+44
	TVLK

	10
	Thực hiện bán và phân bổ số cổ phiếu cổ đông không đăng ký mua hết (nếu có)
	D+47
	VTC, TVLK

	11
	Báo cáo phát hành cho UBCK và SGDCK Tp.HCM
	D+50
	VTC, SSI

	12
	Nhận chấp thuận niêm yết và thực hiện đăng ký giao dịch bổ sung cổ phiếu
	D+57
	SGDCK, VTC, SSI


(Ghi chú: Ngày D được tính theo ngày làm việc và lịch trình phân phối cổ phiếu này sẽ được thông báo chính thức sau khi Công ty nhận Giấy chứng nhận chào bán chứng khoán).
· Đối tượng 2: Chào bán cho cán bộ công nhân viên theo danh sách Hôi đồng quản trị Công ty phê duyệt
· Sau khi nhận được Giấy phép phát hành của Uỷ ban Chứng khoán Nhà nước cấp, Hội đồng quản trị Công ty Cổ phần Viễn thông VTC sẽ lập Danh sách cán bộ công nhân viên được quyền mua cổ phần.

Các bước thực hiện chào bán của đối tượng 2:

Bước 1: Xác định danh sách thành viên Hội đồng Quản trị, Ban Kiểm soát, Ban giám đốc và nhân viên công ty được quyền mua cổ phiếu với giá ưu đãi.

· Công ty Cổ phần Viễn thông VTC sẽ thông qua các tiêu chí xác định thành viên Hội đồng Quản trị, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên Công ty được mua cổ phần, các tiêu chí phân bổ để xác định Danh sách thành viên Hội đồng Quản trị, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên Công ty được quyền mua cổ phiếu phiếu với giá ưu đãi. 

· Số cổ phần không được cổ đông đặt mua hết và số cổ phiếu lẻ phát sinh (nếu có) sẽ được Hội đồng Quản trị phân phối cho các đối tượng khác theo cách thức và điều kiện phù hợp với giá bán không thấp hơn giá bán cho thành viên Hội đồng quản trị, Ban Kiểm soát, Ban giám đốc và nhân viên công ty.
· Danh sách cán bộ công nhân viên dự kiến được mua cổ phần (đính kèm phụ lục VII )

Bước 2: Đăng ký mua và phân bổ cổ phiếu

· Công ty Cổ phần Viễn thông VTC sẽ thông báo cho các thành viên Hội đồng Quản trị, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên Công ty đăng ký mua cổ phần theo danh sách và số lượng cổ phần đã được HĐQT đề ra. Thời gian thực hiện dự kiến trong vòng 7 – 20 ngày làm việc.

· Công ty Cổ phần Viễn thông VTC sẽ xác nhận việc phân phối cổ phần, hoàn tất việc thu tiền và chuyển giao cổ phần cho Hội đồng Quản trị, Ban kiểm soát, Ban Giám đốc và nhân viên Công ty dưới hình thức sổ cổ đông. Thời gian thực hiện dự kiến là 34 ngày làm việc sau khi hết hạn đăng ký mua cổ phần.

Bước 3: Tổng kết đợt phát hành và đăng ký niêm yết bổ sung 

· Trong thời gian 05 ngày làm việc sau khi đợt chào bán kết thúc, Công ty Cổ phần Viễn thông VTC  sẽ gửi báo cáo phát hành cho UBCKNN và Sở GDCK Tp.HCM. Sau khi nhận được chấp thuận niêm yết của Sở GDCK Tp.HCM, Công ty Cổ phần Viễn thông VTC  sẽ tiến hành các thủ tục đăng ký và thực hiện niêm yết bổ sung đối với số cổ phần được bán này.

Bảng 21: Lịch trình phát hành  cổ phiếu cho Đối tượng 2

	TT
	Công việc
	Thời gian
	Thực hiện

	1
	Nhận Giấy phép chào bán cổ phiếu
	D
	VTC, SSI

	2
	Xác định Danh sách CBCNV
	D+5
	VTC

	3
	Công bố thông tin trên các phương tiện thông tin đại chúng theo quy định
	D+7
	VTC, SSI

	4
	CBCNV đăng ký và nộp tiền mua cổ phiếu
	D+14- D+35
	VTC

	5
	Gửi báo cáo kết quả chào bán cho UBCK
	D+50
	VTC, SSI

	6
	Nhận chấp thuận niêm yết và thực hiện đăng ký giao dịch bổ sung cổ phiếu
	D+57
	VTC, SSI


(Ghi chú: Ngày D được tính theo ngày làm việc và lịch trình phân phối cổ phiếu này sẽ được thông báo chính thức sau khi Công ty nhận Giấy chứng nhận chào bán chứng khoán)
10. Giới hạn về tỷ lệ nắm giữ đối với người nước ngoài

Các pháp nhân và thể nhân nước ngoài có thể mua cổ phần của Công ty Cổ phần Viễn thông VTC theo quy định của pháp luật.
11. Các loại thuế có liên quan

· Theo Thông tư số 100/2004/TT-BTC “Hướng dẫn về thuế GTGT và thuế thu nhập doanh nghiệp đối với lĩnh vực chứng khoán”, ban hành ngày 20/10/2004, cổ tức thu từ cổ phiếu thuộc diện miễn thuế hoàn toàn đối với tất cả nhà đầu tư tổ chức và cá nhân.

· Theo Thông tư số 100/2004/TT-BTC cũng qui định nhà đầu tư cá nhân không phải đóng thuế trên khoản chênh lệch giá khi bán cổ phiếu. 

· Nhà đầu tư là tổ chức có đăng ký kinh doanh tại Việt Nam phải chịu một khoản thuế đóng trên phần chênh lệch giá khi bán cổ phiếu như sau:

Thuế thu nhập từ chênh lệch giá do bán cổ phiếu = Thu nhập chịu thuế * Thuế suất

Trong đó:

Thu nhập chịu thuế = Tổng giá trị chứng khoán bán ra trong kỳ - Tổng giá mua chứng khoán được bán ra trong kỳ - Chi phí mua bán chứng khoán + Lãi trái phiếu từ việc nắm giữ trái phiếu.

Thuế suất = Thuế suất thuế Thu nhập doanh nghiệp của tổ chức đầu tư

Nhà đầu tư là tổ chức nước ngoài không có đăng ký kinh doanh tại Việt Nam, chỉ mở tài khoản giao dịch chứng khoán tại Việt Nam, phải chịu một khoản thuế khoán khi bán cổ phiếu như sau:

Thuế khoán từ việc bán cổ phiếu = Tổng giá trị cổ phiếu bán ra

của từng giao dịch chuyển nhượng * 0,1%

12. Ngân hàng mở tài khoản phong tỏa nhận tiền mua cổ phiếu

Tài khoản phong tỏa nhận tiền mua cổ phiếu là tài khoản của Công ty Cổ phần Viễn thông VTC mở tại Ngân hàng Công thương Việt Nam, Chi nhánh Thành phố Hồ Chí Minh số tài khoản 102010000083953.

VI. MỤC ĐÍCH CHÀO BÁN

1. Mục đích chào bán 

Đợt phát hành cổ phiếu lần này thực hiện theo Nghị quyết ĐHCĐ số 02/2007/NQ-ĐHĐCĐ ngày 15 tháng 11 năm 2007. Mục đích của đợt phát hành là huy động 14.965.135.000 đồng để thực hiện tài trợ ngắn hạn bước đầu cho các dự án sau:

· Góp vốn thành lập Công ty Cổ Phần Đầu tư và Khai thác Dịch vụ Viễn thông (nay đổi tên thành Công ty Cổ phần Công nghệ Mạng Việt Thành Công- VTC Networks), dự kiến khoảng 4.000.000.000 đồng.

· Góp vốn thành lập Công ty Cổ Phần Công nghệ Tích hợp (Công ty ITE), dự kiến khoảng 2.500.000.000 đồng.

· Thành lập “Trung tâm Hạ tầng mạng” thuộc VTC, dự kiến khoảng 2.500.000.000đồng. 

· Bổ sung vốn để phát triển hoạt động SXKD của Công ty, dự kiến khoảng 5.965.135.000 đồng.

Đợt chào bán cổ phiếu của Công ty lần này phần lớn dành cho cổ đông hiện hữu với giá chào bán bằng mệnh giá, đã được đại hội đồng cổ đông thống nhất thông qua. Với phương án chào bán như vậy, khả năng không thu đủ số tiền như dự kiến là rất thấp, tuy nhiên nếu số tiền thu được từ đợt chào bán lần này không đủ 14.965.135.000 đồng, Công ty sẽ điều chỉnh giảm phần vốn dự kiến bổ sung để phát triển hoạt động SXKD của Công ty hoặc vay ngân hàng để đáp ứng nhu cầu vốn cho giai đoạn đầu của 03 dự án: “Thành lập Công ty cổ phần công nghệ mạng Việt Thành Công”, “Phát triển công nghệ tích hợp” và “Đầu tư hạ tầng mạng”
2. Phương án khả thi

Thông tin về dự án đầu tư được lấy tư các báo cáo khả thi do Công ty Cổ phần Viễn thông VTC lập. Việc đầu tư vào các dự án này đều đã được phê duyệt theo Nghị Quyết Đại Hội Cổ Đông số 02/2007/NQ-ĐHĐCĐ ngày 15 tháng 11 năm 2007.

2.1. Dự án thành lập Công ty Cổ Phần Đầu tư và Khai thác Dịch vụ Viễn thông (nay đổi tên thành Công ty Cổ phần Công nghệ Mạng Việt Thành Công- VTC Networks) 

a. Giới thiệu dự án:

· Tên Công ty: Công ty Cổ phần Công nghệ Mạng Việt Thành Công-VTC NetWork
· Vốn điều lệ:
20.000.000.000 đồng
Trong đó:
- Công ty Cổ phần Viễn thông VTC góp: 


40%

                          (Góp vốn giai đoạn 1 là 4 tỷ đồng)



- Cty Cổ phần Điện- Điện tử- Viễn thông Sao Bắc Đẩu:
30%



- Các thể nhân khác:           


  
 
30%
· Lĩnh vực hoạt động sản xuất kinh doanh:

· Cung cấp cơ sở hạ tầng viễn thông- truyền hình và làm trung gian cho thuê hạ tầng này đến các nhà cung cấp dịch vụ truyền hình, viễn thông, internet, thông tin di động tại các toà nhà cao tầng, các khu đô thị mới và hiện đại;

· Cung cấp dịch vụ internet và dịch vụ giá trị gia tăng cho cư dân ở những khu đô thị mới và các khu vực khác;

· Cung cấp dịch vụ kỹ thuật và thương mại về viễn thông, internet, mạng truyền dẫn máy tính, … cho doanh nghiệp và cư dân trong các khu dân cư và toàn xã hội.

· VTC Networks chính thức đi vào hoạt động kể từ ngày 30/11/2007  theo Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh số: 4103008609 do Sở Kế hoạch và Đầu tư Thành phố Hồ Chí Minh cấp ngày 30 tháng 11 năm 2007, giai đoạn thành lập VTC góp 4 tỷ đồng tương đương 20% Vốn điều lệ Công ty VTC Networks.

· Địa chỉ trụ sở chính: 
497/3 Sư Vạn Hạnh, phường 12, quận 10, Tp. HCM.

· VTC Networks đã ký hợp đồng thiết kế và hoàn thiện lắp đặt hệ thống tích hợp cơ sở hạ tầng tổng thể viễn thông truyền hình trung lập đầu tiên cho một số dự án sau: 

· Khu Sài Gòn Pearl - 92 Nguyễn Hữu Cảnh, Quận Bình Thạnh

· Khu căn hộ cao cấp Trần Phước Kiển, Nhà Bè

· Chung cư Mỹ Kim - đường số 19, Phường Hiệp Bình Chánh

· Chung cư Phú Nhuận – 20 Hoàng Minh Giám, Quận Phú Nhuận
b. Tính khả thi của dự án

Dự án  thành lập Công ty Cổ phần Đầu tư và Khai thác Dịch vụ Viễn thông (nay đổi tên thành Công ty Cổ phần Công nghệ Mạng Việt Thành Công-VTC NetWorks)  được đánh giá là một dự án tốt, mở ra một hướng kinh doanh mới so với các hoạt động truyền thống của Công ty, lĩnh vực kinh doanh hấp dẫn và thời gian hoàn vốn tương đối ngắn, các chỉ số tài chính tốt. Dự án triển khai sẽ đem lại cho Công ty nhưng giá trị gia tăng khác ngoài những hiệu quả lợi nhuận mà dự án đem lại.

c. Phân tích hiệu quả dự án

	Chỉ tiêu
	Giá trị (triệu đồng)

	NPV (r = 14%)
	2.470

	IRR (%)
	82%

	Thời gian hoàn vốn (tháng)
	32 tháng


2.2. Dự án thành lập “Trung tâm Hạ tầng mạng”
a. Giới thiệu dự án:

Trong lĩnh vực viễn thông , điện thoại di động có tốc độ tăng trưởng mạnh nhất cả về số lượng thuê bao và doanh thu. Việt Nam hiện có 06 nhà cung cấp dịch vụ điện thoại di động toàn quốc, bao gồm 03 mạng GSM (Mobifone, Vinaphone, Viettel) và 03 mạng CDMA-2000 (S-fone, E-Mobile, Hanoi Telecom). Hiện tại, tất cả các nhà cung cấp dịch vụ di động đều đang gấp rút lắp đặt các trạm BTS để mở rộng và nâng cao chất lượng phủ sóng. Dự kiến kế hoạch mở rộng mạng của các đơn vị đã lên đến hàng nghìn trạm cho mỗi mạng trong năm 2007-2008.  

Với tốc độ phát triển mạng lưới hiện tại, tất cả các mạng di động đều gặp khó khăn trong việc tìm kiếm và xây dựng các nhà trạm để lắp đặt các trạm BTS. Đối với các Công ty di động, việc tự tìm kiếm và triển khai hạ tầng mạng gặp một số khó khăn sau như:  không có đủ nguồn nhân lực;  khó có thể triển khai linh hoạt;  tốn nhiều thời gian ảnh hưởng tới tiến độ dự án.

Đứng trước tình hình như vậy một số Công ty điện thoại di động đã chuyển từ hình thức tự đầu tư hạ tầng trạm BTS sang thuê hạ tầng. Việc thuê hạ tầng giúp các công ty giảm chi phí đầu tư ban đầu, rút ngắn thời gian triển khai các trạm BTS, sớm đưa hệ thống vào hoạt động và tăng doanh thu. Về tổng thể, việc thuê hạ tầng mạng giúp các công ty di động tập trung nguồn lực vào phát triển mạng lưới (core network) và kinh doanh dịch vụ.   

Với nhu cầu trên của thị trường, Công ty VTC dự kiến thành lập Trung tâm Đầu tư hạ tầng mạng để thực hiện việc xây dựng và cho thuê cơ sở hạ tầng trạm BTS và trang bị hệ thống phủ sóng trong nhà, đáp ứng nhu cầu phát triển mạng lưới của các mạng di động. 

Vốn cho dự án thành lập Trung tâm Đầu tư hạ tầng mạng dự kiến  khoảng 20 tỷ đồng, tuy nhiên giai đoạn đầu cần đầu tư khoảng 2,5 tỷ đồng. 
Công ty đã chuẩn bị hoàn tất phần xây dựng cơ bản và ký hợp đồng cho thuê được 16 trạm BTS. 

b. Tính khả thi của dự án

Đây là mảng kinh doanh mới, nhiều tiềm năng, xét thấy với điều kiện thuận lợi của thị trường, đội ngũ kỹ sư nhiều kinh nghiệm và mối quan hệ đối tác khách hàng sẵn có của Công ty thì việc triển khai mô hình đầu tư cho thuê hạ tầng trạm BTS là thuận lợi và là cơ hội đế VTC mở rộng sang lĩnh vực hoạt động mới.

c. Phân tích hiệu quả dự án

	Chỉ tiêu
	Giá trị (triệu đồng)

	NPV (r = 10%)
	46,1

	IRR (%)
	2%

	Thời gian hoàn vốn (tháng)
	 96 tháng


2.3.  Dự án thành lập Công ty Cổ Phần Công nghệ Tích hợp (Công ty ITE)
a. Giới thiệu dự án:

Mục tiêu của việc triển khai dự án phát triển Công nghệ tích hợp là phát triển các sản phẩm dựa trên công nghệ CTI phục vụ cho nhu cầu đang phát triển rất mạnh của Việt Nam, doanh thu từ các thị trường này phát triển khá nhanh.

Tập trung vào nghiên cứu, phát triển hai loại sản phẩm chính: call center và VAS (value added system), ngoài ra sẽ song song  triển khai một số sản phẩm khác.

Mặc dù có nhiều hãng lớn cung cấp các thiết bị này, nhưng vẫn còn những khoảng trống của thị trường cho khả năng phát triển hệ thống này trong nước. Các doanh nghiệp trung bình, các công ty công ích sẽ rất khó khăn khi phải đầu tư kinh phí khá lớn cho những hệ thống này.

Công ty Cổ phần Viễn thông VTC là Công ty có nhiều kinh nghiệm trên mạng viễn thông Việt Nam, đã có sản phẩm InPros tự nghiên cứu, chế tạo hoạt động trên mạng PSTN, có kinh nghiệm và uy tín trong việc phát triển sản phẩm công nghệ phục vụ cho mạng điện thoại công cộng.

Với nhu cầu trên của thị trường, Công ty VTC triển khai dự án Phát triển công nghệ tích hợp để thực hiện việc nghiên cứu và phát triển phát triển các sản phẩm dựa trên công nghệ CTI phục vụ cho nhu cầu đang phát triển rất mạnh của Việt Nam.

Khả năng tiếp cận công nghệ mới nhất (bao gồm cả ứng dụng Open Source) và kinh nghiệm trong lĩnh vực phát triển sản phẩm loại này sẽ là yếu tố quan trọng để có được thị phần CTI ở Việt Nam.

Công ty Cổ phần Công nghệ Tích hợp chính thức đi vào hoạt động kể từ ngày 17/03/2008  theo Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh số: 4103009669 do Sở Kế hoạch và Đầu tư Thành phố Hồ Chí Minh cấp ngày 17 tháng 03 năm 2007. 

Vốn cho dự án phát triển công nghệ tích hợp dự kiến khoảng 5.000.000.000 (năm tỷ) đồng, trong đó đầu tư giai đoạn 1 khoảng 2,5 tỷ đồng. 

b. Tính khả thi của dự án

 Là Công ty có nhiều kinh nghiệm trên mạng viễn thông Việt Nam, đã có sản phẩm InPros hoạt động trên mạng PSTN, có kinh nghiệm, uy tín trong việc phát triển sản phẩm công nghệ phục vụ cho mạng điện thoại công cộng và với nhu cầu phát triển của thị trường, đây sẽ là cơ hội để VTC triển khai và phát triển sản phẩm này phục vụ cho nhu cầu đang tăng trưởng rất nhanh của Việt Nam.
c. Phân tích hiệu quả dự án

	Chỉ tiêu
	Giá trị (triệu đồng)

	NPV (r = 12%)
	97,533

	IRR (%)
	12,96

	Thời gian hoàn vốn (tháng)
	 43 tháng


2.4. Bổ sung vốn để phát triển kinh doanh

Bổ sung vốn lưu động phục vụ cho hoạt động sản xuất kinh doanh, thương mại của Công ty, nâng cao tiềm lực tài chính để chủ động hơn trong sản xuất kinh doanh.

VII. KẾ HOẠCH SỬ DỤNG SỐ TIỀN THU ĐƯỢC TỪ ĐỢT CHÀO BÁN

Vốn huy động từ đợt phát hành này chủ yếu được sử dụng để tài trợ bước đầu cho các dự án đầu tư sau:

· Góp vốn thành lập Công ty Cổ Phần Đầu tư và Khai thác Dịch vụ Viễn thông (nay đổi tên thành Công ty Cổ phần Công nghệ Mạng Việt Thành Công- VTC Networks), dự kiến khoảng 4.000.000.000 đồng.

· Góp vốn thành lập Công ty Cổ Phần Công nghệ Tích hợp (Công ty ITE), dự kiến khoảng 2.500.000.000 đồng.

· Thành lập “Trung tâm Hạ tầng mạng” thuộc VTC, dự kiến khoảng 2.500.000.000đồng. 

· Bổ sung vốn để phát triển hoạt động SXKD của Công ty, dự kiến khoảng 5.965.135.000 đồng. 

VIII. CÁC ĐỐI TÁC LIÊN QUAN TỚI VIỆC PHÁT HÀNH

1. Tổ chức tư vấn

· Công ty Cổ phần Chứng khoán Sài Gòn (SSI)
Trụ sở chính

Địa chỉ: 72 Nguyễn Huệ, Quận 1, Tp Hồ Chí Minh

Điện thoại: (84.8) 8 242 897

Fax: (84.8) 8 242 997

E-mail: ssi@ssi.com.vn


Website: www.ssi.com.vn
Các chi nhánh

· Chi nhánh SSI Nguyễn Công Trứ

Địa chỉ: 180 – 182 Nguyễn Công Trứ, Quận 1, Tp.Hồ Chí Minh

Điện thoại: (84.8) 8 218 567

Fax: (84.8) 8 213 867

· Chi nhánh SSI Hà Nội

Địa chỉ: 1C Ngô Quyền, Quận Hoàn Kiếm, Hà Nội

Điện thoại: (84.4) 9 366 321

Fax: (84.4) 9 366 311

· Chi nhánh SSI Trần Bình Trọng

Địa chỉ: 25 Trần Bình Trọng, Quận Hoàn Kiếm, Hà Nội

Điện thoại: (84.4) 9 426 718

Fax: (84.4) 9 426 719

· Chi nhánh SSI Hải Phòng

Địa chỉ: 22 Lý Tự Trọng, Quận Hồng Bàng, Tp.Hải Phòng

Điện thoại: (84.31) 3 569 123

Fax: (84.31) 3 569 130
2. Tổ chức kiểm toántc "V.1
Toå chöùc kieåm toaùn"
· Công ty Kiểm toán và Dịch vụ tin học


Địa chỉ: 142 Nguyễn Thị Minh Khai, Quận 3, Tp.HCM


Điện thoại: (84-8) 9305163
 Fax: (84-8) 9304281
Thành phố Hồ Chí Minh, ngày 12 tháng 05 năm 2008
CÔNG TY CỔ PHẦN VIỄN THÔNG VTC
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TRƯỞNG BAN KIỂM SOÁT
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NGUYỄN MINH TRÍ
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PHỤ LỤC

Phụ lục I: Bản sao hợp lệ Giấy Chứng nhận đăng ký kinh doanh

Phụ lục II: Điều lệ Công ty

Phụ lục III: Báo cáo tài chính đã được kiểm toán 2005, 2006 (BCTC của Công ty mẹ và BCTC hợp nhất) và năm 2007 (BCTC của Công ty mẹ và BCTC hợp nhất).

Phụ lục IV: Danh sách và sơ yếu lý lịch các thành viên HĐQT, BGĐ, BKS và kế toán trưởng

Phụ lục V: Nghị quyết Đại hội cổ đông (lấy ý kiến bằng văn bản) về việc niêm yết và chào bán cổ phiếu số 02/2007/NQ-ĐHĐCĐ ngày 15 tháng 11 năm 2007.
Phụ lục VI: Biên bản kiểm phiếu ngày 15 tháng 11 năm 2007.
Phụ lục VII: Nghị quyết Hội đồng Quản trị  ngày 29 tháng 12 năm 2007 về việc triển khai việc chào bán bổ sung cổ phiếu để tăng Vốn điều lệ theo Nghị quyết Đại hội đồng cổ đông bất thường số 02/2007/NQ-ĐHĐCĐ ngày 15 tháng 11 năm 2007
Phụ luc VIII: Tài liệu của các dự án: 

· Dự án thành lập Công ty Cổ Phần Đầu tư và Khai thác Dịch vụ Viễn thông (nay đổi tên thành Công ty Cổ phần Công nghệ Mạng Việt Thành Công- VTC Networks)

· Dự án “Phát triển công nghệ tích hợp”

· Dự án “Đầu tư hạ tầng mạng” [image: image4.png]







































“ỦY BAN CHỨNG KHOÁN NHÀ NƯỚC CẤP GIẤY CHỨNG NHẬN ĐĂNG KÝ CHÀO BÁN CỔ PHIẾU RA CÔNG CHÚNG CHỈ CÓ NGHĨA LÀ VIỆC ĐĂNG KÝ CHÀO BÁN CỔ PHIẾU ĐÃ THỰC HIỆN THEO CÁC QUY ĐỊNH CỦA PHÁP LUẬT LIÊN QUAN MÀ KHÔNG HÀM Ý ĐẢM BẢO GIÁ TRỊ CỦA CỔ PHIẾU. MỌI TUYÊN BỐ TRÁI VỚI ĐIỀU NÀY LÀ BẤT HỢP PHÁP.”
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CÔNG ĐOẠN 1
CHUẨN BỊ NGUYÊN LIỆU KHỞI ĐỘNG DÂY CHUYỀN


CÔNG ĐOẠN 4
IN SỐ SERIAL NUMBER



CÔNG ĐOẠN 3
IN LỚP PHỦ CÀO


CÔNG ĐOẠN 2
IN SỐ HRN


CÔNG ĐOẠN 5
CHUYỂN SANG BĂNG CHUYỀN MÁY ĐÓNG GÓI


CÔNG ĐOẠN 6
ĐÓNG GÓI NHỎ


CÔNG ĐOẠN 7
ĐÓNG HỘP THÀNH PHẨM


1. Chuẩn bị thẻ trắng, in offset theo yêu cầu khách hàng
2. Chuẩn bị cơ sở dữ liệu, thiết lập cấu hình máy tính
3. Vệ sinh, chuẩn bị thiết bị
4. Khởi động thiết bị (máy UDA 150S) 


1. Công nhân thu thập thẻ thành phẩm
2. Đóng hộp thành phẩm


1. Đóng gói phủ màng BOPP cho từng thẻ
2. Cắt băng chuỗi 25 thẻ


1. Thẻ in xong đưa qua băng chuyền
2. Băng chuyền đưa thẻ vào máy đóng gói High Speed Card Wrapping


1. In số Serial Number trên bề mặt thẻ


1. In lớp phủ cào bảo đảm không nhìn thấy mã số HRN


1. In số HRN bảo đảm độ bám dính của mực sau khi cào
2. Thiết bị giám sát loại bỏ những thẻ không được in hoặc in không đúng ra khỏi dây chuyền



